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Введение
Актуальность исследования. Конкуренция на международном рынке – это взаимодействие, взаимосвязь, взаимозависимость, соревнование и борьба продуцентов (стран–производителей) и поставщиков при реализации продукции, соперничество между отдельными производителями и/или поставщиками товаров и услуг за наиболее выгодные условия производства и сбыта с использованием различных методов и инструментов, в том числе мер тарифного и нетарифного таможенного регулирования. Поэтому зачастую сами правительства приходят к выводу о дискриминации национальных производителей и устанавливают новые правила международного экономического (торгового, таможенного, налогового и т.п.) порядка, которые и приводят к возникновению конфликтов, в том числе в форме торговых войн. 
В начале июля 2018 г. США и Китай – две крупнейшие экономики мира – ввели импортные пошлины на товары друг друга на $34 млрд каждая. Вследствие чего Министерство торговли Китая обвинило США в «разжигании крупнейшей торговой войны в экономической истории», а президент Дональд Трамп пригрозил обложить пошлинами весь китайский импорт. Если откроется «второй фронт» в автомобильной отрасли, то в дальнейшем в данное противостояние будет втянуто гораздо больше стран
. 
В данную торговую войну включается и Россия. Премьер-министром Д.А. Медведевым подписано постановление о повышении пошлин на товары американского импорта (всего примерно на 80 товаров). Пошлины (от 25 до 40 %) вводятся на импорт из США нефтегазового оборудования, некоторых грузовых машин, строительно-дорожной техники, инструментов для обработки металлов и для бурения скальных пород, а также оптоволокна. Это ответ России на повышение в марте 2018 г. США импортных пошлин на металлы (до 25 %), в том числе алюминий (до 10 %) в целях защиты таких национальных отраслей, как железные дороги, судоходство, металлургия
. Одновременно председатель Еврокомиссии Жан-Клод Юнкер обратил внимание на вероятность в связи с принятыми США решениями отрицательных последствий для компаний, участвующих в нефтегазовых проектах России, из таких стран – членов ЕС, как Германия, Франция, Нидерланды, Австрия. Было заявлено, что в ЕС готовы защищать свои экономические интересы перед США и предпримут адекватные меры. Вслед за Евросоюзом повышение тарифов на импорт стали и алюминия, которые ввел американский президент Дональд Трамп, решила оспаривать в ВТО и Канада. Тем самым можно предположить, что торговая война между США и остальным миром, начало которой положило принятие закона «о борьбе с врагами Америки» с помощью санкций, детерминирует развертывание глобальной торговой войны как минимум в треугольнике США – Россия – ЕС, постепенно приобретая реальные очертания. Вот почему разворачивающаяся сегодня торговая война как столкновение между акторами по поводу ресурсов, статусов или власти, когда каждая из сторон стремится нейтрализовать, ослабить или устранить соперника, обусловливает необходимость более детального анализа ее причин, методов и последствий в целях определения адекватных механизмов ее прекращения и/или минимизации последствий для национальной и мировой экономики. 
Эти вопросы в настоящее время приобретают особую актуальность и определяют цель и задачи данной работы. 
Теоретическая основа исследования. Следует отметить, что вопросы определения сущности, структуры и причин международных конфликтов представлены в работах таких ученых, как А.Г. Дугин
, З. Бауман
, П.А. Цыганков
, Л.О. Тернова и др. В публикациях В.С. Загашвили
, А.Г. Здравомыслова
, У.Ю. Гуськова и др. достаточно широко представлены результаты исследования экономических интересов России в условиях глобализации. Для аргументации своих позиций по методологическим и практическим аспектам теории международных конфликтов достаточно часто исследователи обращаются к работам З. Бжезинского
, Чанг Ха-Джун
, К. Клаузевица
, А.П. Никонова
 и др. Результаты изучения функций и последствий конфликтов изложены в работах Л. Козера
, Дж. Берковича (определившего роль посредничества в разрешении конфликтов), М. Дойча (представившего научной общественности теоретико-игровой подход к изучению конфликтов) и др. 
При таких условиях главной задачей страны является содержание исключительно экономических позиций, в том числе за счет использования человеческих, материальных, энергетических и других ресурсов остальных государств. 
Объект исследования. Объект исследования — совокупность отношений, связанных с торговлей товарами и услугами, инвестиционным обменом, в условиях роста взаимозависимости стран в XXI веке.
Предмет исследования. Предмет исследования — особенности и перспективы развития торгово-экономического взаимодействия современных  ведущих стран, состояние дисбалансов на фоне усиления финансово-экономической мощи.
Цель исследования. Целью данной работы является изучение сущности, причин возникновения, результатов и последствий торговых войн между Россией и США.
Данная цель обусловила постановку и решение таких задач:
- рассмотреть торговые войны как форму международных конфликтов:, исследовать методы и эволюцию торговых войн;
- определить причины возникновения торговых войн;
- исследовать регулирование международной торговли и торговые войны: современные противоречия;
- определить современное состояние и вызовы торговых войн между США и Россией;
- выявить последствия и перспективы торговых войн России и США;
Методологическую основу исследования составляет комплекс различных методов. Системный подход к исследованию торгово-экономических отношений крупнейших мировых государств отражается в использовании традиционного структурно-функционального анализа отдельных элементов данных отношений: двусторонней торговли, инвестиционного обмена, экономико-правовых отношений и др. Для оценки влияния взаимодействия стран на трансформацию мирового хозяйства, а также на развитие экономических отношений были использованы глобальный и региональный подходы. В исследовании применен сравнительно-исторический метод для выявления закономерностей и тенденций развития двусторонних отношений за минувшее десятилетие. Кроме того, в исследовании использованы общенаучные методы — анализ, синтез, дедукция, обобщение, аналогия, а также статистические методы исследования.
Научная новизна полученных результатов заключается в обосновании теоретико-практических основ современного состояния и перспектив развития торгово-экономических войн между США и Россией.
Структура исследования. Работа состоит из введения, двух глав, объединяющих в себе пять параграфов, заключения и списка использованных источников. 
Глава 1. Теоретические аспекты торговых войн

1.1 Торговые  войны  как форма международных конфликтов: методы и эволюция торговых войн
Торговые войны – постоянный спутник человечества с момента его выхода на государственно-организованный уровень производственно-распределительной деятельности. До Адама Смита и ранее существовавших физиократов ни один мыслитель не верил в свободу торговли. Экономическая политика прошлых эпох заключалась в увеличении собственного экспорта и всестороннем ущемлении экспортных возможностей другой стороны. 
В ХІХ веке произошел расцвет двусторонних торговых соглашений, венцом которых стало возникновение режима наибольшего содействия межгосударственным торговым отношениям. Следствием такого развития событий стало уменьшение масштаба торговых войн. Однако возрождение государственного протекционизма в 1920-30-х годах их восстановило. Начиная с 1960-х годов мировая торговая политика стала скорее многосторонней, чем двусторонней. Вполне естественно, что двусторонний уровень торговых войн дополнился их многосторонним аналогом на уровне надгосударственных экономических объединений или же целых регионов
. 
При торговых войнах чаще всего используется тарифный метод. В целом, изменения способа ведения торговой войны зависят прежде всего от изменений в самому государстве. С развитием государственной структуры, демократии, прозрачности государственной системы и соответствия международным нормам, для измерения эффективности определенной политики или экономических методов стали использоваться отчетности и макроэкономические показатели. Именно поэтому важно больше продавать за границу, и всячески ограничивать продажу на своей территории. 
Методы же торговой войны идентичны методам хозяйственного протекционизма. Их совокупность призвана защищать экономику субъекта экономической жизни, способного на активное противодействие другим субъектам. Или любое действие, направленное на защиту собственных экономических интересов, автоматически выступает против экономики конкурирующего хозяйства. И наоборот, любое действие, что ослабляет экономического оппонента, укрепляет собственную экономику. 
Среди основных средств ведения торговых войн можно выделить: определение группы «чувствительных» товаров и введения в отношении них запрещенных или чрезмерно высоких таможенных ставок; введение экономических и торговых санкций в отношении определенной страны в виде запрета ввоза определенных товаров; введение лицензированного импорта определенных групп товаров; введение экспортных субсидий для приоритетных отраслей и предприятий; введение особого режима стандартизации и сертификации товаров, введение особых санитарных и фитосанитарных норм; ограничение или запрещение участия иностранных компаний и физических лиц в покупке земли, недвижимости или же в акционировании так называемых естественной монополий; введение механизмов контроля над экспортом высокотехнологичного оборудования и продукции машиностроения и другие. 
Среди указанных методов ведения мировых торговых войн можно выделить тарифный, который является наиболее используемым и эффективным. Самая большая сложность заключается в том, чтобы ответить на торговые ограничения, поскольку они могут определяться как методы протекционизма. 
Совершенно однозначно, что странами, прямо или косвенно втянутыми в международный торговый конфликт, будут предприняты ответные меры, которые могут проявиться как односторонние и нескоординированные. Об этом уже объявили некоторые страны ЕС, Канада, а Россия и Китай уже предприняли соответствующие меры. Мировая практика демонстрирует следующую причинно-следственную связь: сокращение торгового оборота страны с другими странами сталкивает национальную экономику в рецессию (например, причины Великой депрессии – повышение США в 1930 г. тарифных ставок на импортные товары и предпринятые со стороны других стран ответные меры). С полным основанием можно утверждать, что пострадает глобальная торговля, объемы которой с 1998 по 2008 гг. росли в среднем на 6,5 % в год, после кризиса 2008 г. – в два раза медленнее, а в последние годы ее рост составляет чуть меньше 2 %
. 
Еще одно закономерное следствие развертывания торговой войны путем повышения ставок таможенных пошлин – значительный рост цен на внутреннем потребительском рынке. Так как повышение импортных тарифов нарушает нормы ВТО, то начнутся разбирательства в арбитражном порядке, будет запущен процесс урегулирования торговых споров, что может длиться годами. 
Известно, что на государственном уровне методами ведения наступательной экономической войны во внешнеторговой сфере в зависимости от планируемых результатов могут являться повышение ставки импортных таможенных пошлин; понижение ставки экспортных таможенных пошлин; введение количественных ограничений; использование различных видов демпинга и т.д. Применение этих мер подпадает под действие норм ВТО. Так, с 2009 г. ВТО регулярно контролирует торговую политику стран-членов организации и публикует результаты мониторинга. В докладе ВТО 2017 г. по результатам мониторинга информация о торговой политике была представлена 68 членами организации, в том числе странами – членами Европейского союза, что составляет более 40 % членов ВТО и покрывает более 87 % общего объема мирового импорта
. 
Рекомендации докладов ВТО направлены на повышение прозрачности развития торговой политики и возможность членам ВТО ознакомиться с обновленной картиной тенденций в международной торговой политике. Кроме того, эти выводы создают основу для упрощения процедур в мировой торговле и выработки адекватных мер. Мониторинг начал проводиться сразу после наступления финансового кризиса в конце 2008 года, но его методика с тех пор значительно изменилась. 
Последний отчет о мониторинге показывает, что с середины октября 2016 г. до середины мая 2017 г. членами ВТО было введено 74 новых ограничивающих торговлю мер, что составляет в среднем почти 11 мер в месяц. Это свидетельствует о значительном снижении количества мер по сравнению с предыдущим периодом (в среднем 15 мер в месяц), и отмечается их самый низкий среднемесячный уровень с 2008 г.
. 
В перечень мер, ограничивающих торговлю, по данным ВТО, входят введение нового импортного или экспортного тарифа, повышение существующего импортного или экспортного тарифа, введение импортных запретов или количественных ограничений, установление более сложных обычаев, правил, процедур и национальных требований. По продолжительности эти меры могут быть временными или постоянными. За этот же период страны – члены ВТО применили 80 мер, направленных на содействие торговле, то есть чуть более 11 новых мер в месяц. Это второй самый низкий месячный уровень в среднем с начала мониторинга торговли с 2008 г. Объем охвата облегчающих импорт мер (183 млрд долл. США) более чем в три раза превышает объем охвата ограничивающих импорт мер (49 млрд долл. США) и более чем в шесть раз выше, чем объем мер, направленных на облегчение мировой торговли (27 млрд долл. США)
. 
В отчетный период были инициированы расследования по отношению к 44 % принятым в мировой торговле мерам, в том числе 85% были связаны с антидемпинговыми расследованиями. Следует отметить, что в отчетный период страны-члены ВТО инициировали значительно больше расследований, направленных на прекращение действий по ограничению торгового оборота, что обусловило снижение применения запретительных мер по сравнению с пиком 2016 г. 
Анализ показал, что наиболее высокий уровень претензий продемонстрировала Европа, затем Средний Восток и, наконец, Латинская Америка
. Так как экономический конфликт в форме торговой войны является одной из форм разрешения экономического противоречия (антагонистического и неанатагонистического), соответственно и последствия могут носить дисфункционильный (дисконструктивные, отрицательные последствия) или функциональный характер (конструктивные, положительные последствия). 
 Таким образом, в качестве причин развязывания современной глобальной торговой войны могут быть названы объективные и субъективные причины. К объективным причинам отнесены последствия глобализации, детерминирующие интересы развитых стран, в частности США, перейти на «самоокупаемость» и снизить импортозависимость, в первую очередь, от китайских товаров, в том числе стали. К субъективным причинам отнесены применяемые меры таможенно-тарифного регулирования, в частности путем повышения ставок таможенных пошлин, которые направлены на защиту интересов национальных производителей, но ущемляют интересы национальных потребителей из-за значительного роста цен на внутреннем потребительском рынке. 
Среди экономистов, исследующих межгосударственные конфликты в ХХІ ст. ведутся дискуссии относительно зависимости уровня межгосударственных экономических отношений и количества конфликтов. Так, по мнению Эдварда Мансфилда и Браена Поллинса, либералы считают, что высокий уровень торговых отношений между странами способствует максимальному сокращению потенциала конфликтности в их отношениях. Зато реалисты убеждены в том, что государства, наоборот, предпочитают для максимизации эффекта, особенно в случае асимметрии выгод от торговли — захвату территорий, а, в том числе, и рынков, с помощью агрессивных (военных) методов
. Индра де Сойса и Нильс Петтер Гледич считают, что высокий уровень торговых взаимоотношений предупреждает войны между демократическими государствами, но, наоборот, способствует разногласия между ними и другими странами
.
Возможными последствиями развертывания глобальной торговой войны могут стать дальнейшее сокращение мирового производства и международной торговли; повышение конфликтности международных экономических отношений; усиление роли ВТО в урегулировании конфликтов между странами-членами этой организации. Специфика современных торговых войн заключается в том, чтобы не допустить/ осложнить/ сделать гораздо более дорогими иностранные товары на национальном рынке и в то же время снять аналогичные барьеры для своих товаров на зарубежных рынках. Такой подход осложняет формирование механизма разрешения конфликтной ситуации и уточнения адресности предполагаемых мероприятий на национальном и международном уровне, что обусловливает необходимость проведения дальнейших научных исследований в данной области.
1.2 Причины возникновения торговых войн
Мировые торговые войны тесно связаны с международной торговлей, которая в свою очередь является неотъемлемой частью международных экономических отношений (МЭО). Но международная торговля может использоваться не только для обмена, но и как средство политического и экономического давления. Когда одно государство оценивает экономическую политику другого государства как неблагоприятную для себя и принимает соответствующие меры – начинается торговая война. 
Экономическая (торговая) война – это совокупность экономических, правовых, административных и других действий, направленных против экономической системы другого субъекта производственно-хозяйственной деятельности. В зависимости от стороны, она проводится с целью захвата зарубежных рынков (наступательная торговая война) или предотвращения торговой «оккупации» национальной экономики (оборонительная торговая война)
. 
Перед тем как отношения между странами ухудшаются к состоянию торговой войны они проходят несколько стадий спорных торговых отношений, которые идентифицируются набором присущих им характеристик. 
Рассмотрим их подробнее: 
1) спорная ситуация в торговле — явное противоречие и соответствующее напряжение в отношениях стран. Материальных потерь или ухудшения условий в торговле пока нет. Это самая благоприятная ситуация для урегулирования отношений; 
2) торговая спор — есть напряжение в отношениях, связанное с материальными потерями, вызванными мерами, причиненными одной страной, ухудшающие условия торговли другой (или других). Он нуждается в урегулировании; 
3) торговый конфликт — высокий уровень напряжения в отношениях, связанный с материальными потерями, вызванными мерами, причиненные обеими сторонами друг другу. Он нуждается в урегулировании; 
4) торговая война — высшая степень напряжения в отношениях между странами, связанный с использованием интенсивных запретительных мер торговой политики, которые могут привести к большим материальным потерям страны, против которой они были причинены
. 
Мировые торговые войны имеют свои первопричины. В зависимости от уровня напряжения между странами отличается степень их противоречивых отношений, и лучше всего устроить их в состоянии противоречивой ситуации в торговле, когда конфликт можно решить с помощью консультаций и переговоров. Довольно часто, одновременно с торговой войной ведутся информационные и хронологические войны, и если не решить конфликт на этих уровнях, возникает угроза классической, силовой войны. 
Опираясь на статистику, современные исследователи высказывают мнение, что классическую межгосударственную войну можно считать устаревшим явлением
. 
В прошлом сельскохозяйственные продукты часто были предметом торговых споров. Обычно больше всего споров возникает в сферах потребительской и пищевой безопасности, защиты окружающей среды и субсидирование
.
Возвращаясь к причинам торговых войн, можно отметить несколько факторов, которые способствуют их развитию: 
1) чрезмерная поляризация богатства и бедности в мировом масштабе (абсолютное доминирование «золотого миллиарда» над геоэкономической периферией); 
2) изменение роли и содержания экономики, которая, не переставая быть источником удовлетворения общественных потребностей в товарах и услугах, становится доминирующей силой социального управления, покоряет политику, идеологию, культуру, духовные процессы и при некоторых условиях превращается в механизм силового давления на другого субъекта экономической жизни; 
3) нестабильность мировой экономики, в которой отражается противоречие между объективной необходимостью развития международного разделения труда и попытка олигархии (мировой, региональной, национальной) единолично присваивать его результаты; 
4) возникновение виртуальной экономики – отношений нового типа между субъектами финансового рынка, которые не являются экономическими, поскольку не отражают процессов реального обмена товарами и услугами, не связанные с производственной экономикой, но выступают как эффективный механизм кругооборота фиктивного спекулятивного капитала
. 
К причинам, обусловливающим возникновение международных экономических конфликтов в форме торговых войн, относят объективные и субъективные факторы. Важно помнить, что торговые войны не всегда возникают по экономическим причинам, иногда они становятся следствием политических конфликтов. К современным причинам обострения отношений в мировой торговле, на наш взгляд, могут быть отнесены как минимум следующие. Во-первых, неоднозначность и неравномерность распределения последствий глобализации. Разрыв между развитыми и развивающимися странами увеличивается, что обусловило появление теории о непреодолимости этого разрыва и/или о том, что страны к нему вплотную приблизились. 
В данном контексте одной из актуальных проблем современных международных экономических отношений становится проблема перераспределения условно мирового дохода в силу усиления взаимозависимости национальных экономик, роста потребительских стандартов и т.д., если не военными методами, то манипулированием доступными мерами и инструментами, в том числе таможенно-тарифного и нетарифного регулирования. 
Известно, что глобализация сломала существовавшие веками границы и барьеры. А современный изоляционизм, как представляется, направлен на возвращение к понятным временам функционирования «национального государства», самодостаточной «экономической крепости», адекватной отражающим общий политический вектор развития в странах «золотого миллиарда» (яркий пример – Brexit). Во-вторых, снижение объемов и темпов роста международной торговли продукцией обрабатывающей промышленности. При таких условиях можно предположить, что экономическая составляющая обострения отношений США с остальным миром связана с ведущей отраслью обрабатывающей промышленности – металлургией, а конкретнее – с производством стали. 
Считается, что в мире производится слишком много стальной продукции: в Китае – около 50 % мирового объема стали или около 800 млн тонн в год, в Европе – почти 168 млн тонн. В то же время ЕС поставляет в США в пять раз больше стали, чем Китай, который после повышения США тарифных ставок на импорт стали свои излишки (около 20 млн тонн) предполагает реализовать на европейском рынке, что, вероятно, усложнит положение европейских сталелитейщиков
. 
Повышение США тарифных ставок на импорт стали объясняется и такой причиной, как необходимость реиндустриализации американской экономики, создание новых рабочих мест, увеличение объемов производства продукции в реальном секторе и т.д., так как ее деиндустриализация обусловила достаточно высокую зависимость страны от импорта, в том числе из Китая. Так, торговый дефицит США с Китаем достиг рекордной величины – 375 млрд долл. США по итогам 2017 года
. 
Обозреватель одного из ведущих гонконгских изданий отмечает, что 12% торговли с США приходится на базирующиеся в Китае американские компании, всего же на инофирмы приходится 70%, причем 30% «пирога» досталось тайваньским производителям
. 
В отличие от торговли товарами, торговля услугами между двумя странами складывается со значительным и растущим активом у США. В 2017 г. он составил рекордную величину – 38,5 млрд долл. (экспорт США был более 56 млрд долл.), опережающими темпами рос доход от экспорта интеллектуальной собственности
. 
 В ряде случаев ускорится закрытие предприятий, наносящих ущерб окружающей среде, в частности, в металлургической промышленности. Понятно, что Китай получил немалое пропагандистское преимущество как ответственный член ВТО
. 
Именно эту проблему – сокращение торгового дефицита – и пытается решить президент США Д. Трамп. В-третьих, если экономический конфликт развивается как война, то одна из сторон диктует, формирует, вырабатывает и применяет свои «правила игры». В этом контексте можно говорить о наступательной торговой войне со стороны США и оборонительной – со стороны остального мира.
1.3 Регулирование международной торговли и торговые войны: современные противоречия
Феномен международных торговых споров известен с давних времен. Начало и развитие международной торговли в условиях соперничества между странами за рынки сбыта, постоянно обострялось, вызывали жестокие торговые, а часто и вооруженные конфликты. Для защиты своих рынков от товаров зарубежных конкурентов и укрепление позиций на зарубежных рынках страны использовали самые разнообразные методы: от дипломатии до военных интервенций. 
Вместе с развитием международной торговли эволюционировали и методы борьбы за место в мировой торговле, причем, если сначала именно сила и оружие были основными средствами достижения преимуществ в международной торговле, то со временем (ХХ ст.) страны осознали целесообразности неприменения силы в международных отношениях и использование мирных средств достижения своих целей на мировом рынке, что было зафиксировано в документах ООН в 1945 г.
. 
Стратегия применения торговых санкций против государств-соперниц была впервые разработана и использована на практике прошлой супердержавой — Британской Империей — в конце XIX века. В 1888 году население Великобритании составляло всего 2 % от населения земного шара, но на долю этой страны приходилось 54 % всех промышленных товаров, циркулирующих в мире. Этот рекордный показатель более никогда и никем не был превзойден. Торговые санкции были одним из наиболее часто применяемых Великобританией инструментов для давления на другие государства.
Мировые торговые войны и конфликты возникли с появлением международной торговли. С годами их характер менялся в отраслевом разрезе. Так, если в древние времена войны вспыхивали преимущественно через столкновения интересов производителей на рынках сырья, то с развитием экономики стран спектр отраслей стал значительно шире, уже включая легкую и химическую промышленность, рынки высоких технологий. 
Детального рассмотрения требуют участники торговых конфликтов и их мотивы в каждом конкретном противостоянии. Только после изучения и анализа торговых войн можно будет разработать более действенный аппарат их решения, а в будущем и предотвращения при возникновении первых признаков напряжения. 
Можно сказать, что основными участниками торговых войн и споров являются развитые страны. Лидером среди них являются США, которые выступали стороной спора более 200 раз, причем в 106 случаях в качестве истца (заявителя) и в 120 случаях — как ответчик. Вторую позицию в рейтинге стран - истцов и ответчиков занимает ЕС (89 — как истец, 74 — ответчик). Китай, как ведущая страна в международной торговле, за период членства в ВТО часто (31 раз) становилась объектом жалоб со стороны торговых партнеров, зато сам инициировал лишь 10 жалоб на своих торговых партнеров
. 
Для решения споров, возникающих в международной торговле между сторонами различных государств, чаще всего используется международный коммерческий арбитраж и система ВТО. 
Современная практика международного партнерства свидетельствует о том, что немало разногласий и споров, которые возникают во время выполнения контрактов, решаются международным коммерческим арбитражем, престиж которого сегодня является безусловным. Он исторически возник в Великобритании на Европейском континенте. Широкого же признания и соответствующего правового статуса он приобрел только в XX в. Организации и фирмы разных стран, заключая контракты, обычно считают, что арбитражное разбирательство споров является лучшим, чем судебный. Его преимуществами являются: относительная скорость рассмотрения; добровольность подчинения спора арбитражу; компетентность и нейтральность арбитров, а также возможность выбора сторонами таких арбитров, которых они считают наиболее квалифицированными для рассмотрения определенного спора; конфиденциальность рассмотрения споров; относительно небольшая стоимость арбитражного разбирательства по сравнению с судебным; арбитражное решение обжалованию не подлежит. 
В институциональной структуре международного арбитража особое место занимает Комиссия ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ), которая является международным арбитражным центром, но ею разработано несколько документов по унификации права международного арбитража, то есть они содержат общие правила относительно до арбитражного урегулирования споров. 
Еще одним популярным способом решения международных торговых конфликтов является механизм разрешения споров в ВТО. Урегулирования споров в ВТО является универсальной по своей сути и содержанию системой, которая подтверждает, что разрешение спора в этой организации значительно отличается от разрешения спора в национальном или международном суде, поскольку оно сочетает в себе дипломатические, судебные и арбитражные элементы. 
Механизм разрешения споров в ВТО имеет целью «облегчить» взаимоотношения как между государствами – членами ВТО, так и между государствами, которые не являются членами ВТО, поскольку государства – члены ВТО обязаны обращаться в органы урегулирования споров ВТО при возникновении экономических споров. 
Споры в рамках ВТО – это расхождение между двумя или более членами ВТО, когда одно государство утверждает, что действия, нормативные акты или подходы других государств наносят ущерб ее интересам. Обычно споры возникают тогда, когда государство-экспортер считает, что государство-импортер несправедливо относится к экспортируемых ею товаров или услуг, что не соответствует правилам ВТО. Первый официальный признак спора появляется в виде «заявки на проведение консультаций» – то есть заявки на проведение конфиденциальных переговоров между участниками спора, что, как правило, проводятся в Женеве. «Заявки на проведение консультаций» является первым событием в системе урегулированию споров, последовательность которых может привести к принятию решения относительно соответствующего спора Органом урегулирования споров, если участники спора ранее не договорятся между собой. Обычно спор базируется на определенной коммерческой проблеме, связанной с правилами, применяемыми правительством другой страны, однако спор в понимании ВТО начинается лишь тогда, когда правительство того или иного члена ВТО сообщит Секретариат ВТО о существовании такого спора. 
В основе торговых войн в международной экономике заложено столкновение экономических интересов участников войны и многообразие инструментов скрытого протекционизма, используемых в торговой войне. 
Применение данных инструментов скрытого протекционизма в торговой войне приводит к: увеличению доходов государственного бюджета, рост ВВП, активизации рынка труда и др. Однако кроме получения положительных результатов от применения инструментов скрытого протекционизма, ответные действия других стран в торговой войне приводят к негативным последствиям для национальной экономики страны.
Итак, можно сказать, что для минимизации негативных результатов торгового конфликта между странами нужно принять такие меры: повысить общую конкурентоспособность продукции; избегать продажи сырья, создавая добавленную стоимость; найти новые рынки и способы добычи энергоресурсов; переориентироваться на новые рынки сбыта; повысить эффективность государственной политики. 
Стоит отметить, что основными негативными последствиями от торговых войн и споров являются: рост бюджетных расходов; снижение конкурентоспособности продукции; ограничения международной торговли; потеря установленных торговых связей. 
Лучшим способом разрешения таких конфликтов является обращение в ВТО или арбитражный суд. Но, в случае если данные действия не имеют нужного эффекта, нужно пытаться минимизировать негативные последствия от торговой войны.
Глава 2. Торговые войны в современных условиях развития мировой экономики
2.1 Торговые войны между США и Россией: современное состояние и вызовы
Соединённые Штаты Америки, несмотря на проблемы в политической сфере, являются одним из ведущих торговых партнёров России, что подтверждает наличие экономического сотрудничества между государствами начиная с 1991 года. 
В октябре 2014 года США исключили Россию из списка развивающихся стран и из Генеральной системы торговых преференций. С этого момента российские товары, которые импортируются в США, облагаются налогами в общеустановленном порядке. 
В 2014 году, после присоединения Крыма к России и начала войны на Донбассе, между Россией и США началось резкое ухудшение отношений: США, страны ЕС и ряд других государств ввели санкции в отношении некоторых граждан России и российских компаний. Россия ввела ответные санкции, включающие в себя, продовольственное эмбарго. 
Сложившиеся экономические и политические условия в определенной степени поспособствовали изменениям в развитии международной торговли. Подобные тенденции можно наблюдать в торговых процессах РФ и США. Показатели экспортно-импортных операций свидетельствуют о существенных изменениях в международной торговле этих государств. 
Как известно, торговля – двигатель прогресса и экономики. Вполне естественно, что торговые отношения не могли обойти стороной и такие державы как США и Россия. Несмотря на наличие политических противоречий между ними, страны остаются важными торговыми партнерами. Однако, за последние пять лет прослеживалась тенденция снижения объема экспорта и импорта РФ и США (Рис 1. )
. 
Рис 1. Показатели экспорта и импорта РФ и США 
Пока Россия и Запад все больше вовлекаются в противостояние, страны, не заинтересованные в столкновении, пользуются преимуществами, которые дает им Россия для расширения международных торговых связей. Так, например, Фарерские острова – архипелаг на севере Атлантики, который хоть и находится на территории Европы, но не входит в Евросоюз – смогли извлечь существенную выгоду из продажи красной р[image: image1.png]14000
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ыбы в Россию на фоне эмбарго на ввоз ряда продовольственных товаров из стран ЕС. С сентября по декабрь 2014 г. они экспортировали в РФ семги на 79 миллионов долларов. 
Украинский кризис явился последствием серьезных перемен на мировом рынке. Сегодняшние экономические проблемы России намного хуже, чем те, с которыми страна столкнулась в 2008 году. «На первый взгляд, мы получаем свидетельства того, что ситуация лучше, чем в 2008-2009 годах», отметил первый вице-премьер-министр России Игорь Шувалов. «Но это только так кажется. На самом деле, с точки зрения глубины и сложности, ситуация выглядит так, что мы уже потратили год для борьбы с более продолжительным и сложным кризисом»
. 
Нельзя не отметить влияние таможенных ограничений, введенных против России. Их инициатором стали США, эти запреты также поддержали государства Большой семерки и некоторые страны, которые являются партнерами США и ЕС. Санкции стали одной из причин финансового кризиса в России. Но наше государство предприняло ответные меры и 6 августа 2014 г. Указом Президента России «О применении отдельных специальных экономических мер в целях обеспечения безопасности Российской Федерации» был запрещен ввоз на территорию РФ отдельных видов сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия, страной происхождения которых является государство, принявшее решение о введении экономических санкций в отношении российских юридических и (или) физических лиц или присоединившееся к такому решению. Под действие эмбарго попали страны ЕС, США, Австралия, Канада, Норвегия. 
По мнению российского экономиста Сергея Гуриева, санкции - «это не катастрофическое развитие событий, но достаточно существенный удар по российской экономике»
. 
Ни для кого не секрет, что США вынуждает многие страны Евросоюза вводить ответные меры. Однако, не смотря на давление, некоторые из них, (например, Латвия) не хочет принимать на себя такой удар. «Никто не хочет санкций, поскольку они влияют не только на Россию, но и на нас и вызывают напряженность в мире» заявила премьер (страны председателя ЕС) Лаймдота Страуюма. - Мы не можем просто смотреть и ничего не делать, поскольку это фактически война»
. 
Для ряда стран влияние санкций оказалось более чем разрушительным и проявилось в худшей форме, чем для РФ. Так, по мнению премьер-министра Венгрии Виктора Орбана, санкции ЕС против России неэффективны и несут «значительный ущерб» венгерской экономике. При этом он отметил, что санкции против РФ негативно влияют на экономику Венгрии, и призвал ЕС компенсировать убытки странам, которые ощущают на себе последствия санкций против РФ, но остаются лояльными к этой политике
. 
По оценке инициаторов введения ограничений, то есть США, от февраля 2015 года, санкции против России не изменили российской политики. По оценке Украины от сентября 2015 года, санкции заставили Россию изменить свою политику по отношению к Украине. Важный сегмент отношений это торгово-инвестиционное сотрудничество. 
В условиях неблагоприятной экономической конъюнктуры и санкций по итогам 2015 года двусторонний товарооборот снизился на 28,1% – до 20,9 млрд. долларов – при сохранении тенденции сокращения российских поставок в США (рис 2.). 
Ввоз американской продукции в нашу страну уменьшился на 38,1% (до 11,3 млрд.) (рис 3). Несмотря на это, доля США во внешней торговле России в годовом выражении выросла с 3,7% до 4%. Доля России в товарообороте США – менее 1%
. 
В январе-апреле 2016 г. двухсторонние товарные потоки стали показывать отрицательный результат, суммарно сократившись на 19,9%. Прямые отечественные капиталовложения в североамериканскую экономику превосходят 1 млрд долларов. В США функционируют отечественные фирмы «Лукойл», «Северсталь» (компания по производству стали), «ЕвразГруп» (завод по производству ванадия), «Интеррос» (водородная энергетика), «Норильский никель» (завод по производству металлов платиновой группы), и прочие другие. 
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я работа в области высоких технологий, инновационной работы и информатики. Основан российско-американский Инновационный комитет по высоким технологиям, функционирует Межправительственный совет по науке и технике, отечественные фирмы принимают участие в инноваторских форумах в США. 
Основные фирмы аэрокосмической сферы США – Боинг, Пратт энд Уитни, Локхид Мартин – в течение многочисленных лет стремительно взаимодействуют с отечественными бизнесами в рамках проектов по МКС, исследуют новейшие модификаций самолётов, космические запуски и производство авиадвигателей. Американские фирмы заинтересованы в формировании торгово-финансового партнерства с регионами России. Более 10 лет функционирует «Российско-американское тихоокеанское партнёрство», соединяющее представителей бизнеса, науки, общественных кругов, федеральных и региональных властей Дальнего Востока России и Западного побережья США.
В середине марта 2014 года, после того как Россия, вопреки прозвучавшим предупреждениям, пр[image: image3.png]Puc 3. Bros amepukarickoii npoxykumn B PO 5
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изнала итоги общекрымского референдума, поддержала одностороннее провозглашение независимости Республики Крым и приняла её предложение о вхождении в состав России, США и Евросоюз, Австралия, Новая Зеландия и Канада ввели в действие первый пакет санкций
. Эти меры предусматривали замораживание активов и введение визовых ограничений для лиц, включённых в специальные списки, а также запрет компаниям стран, наложивших санкции, поддерживать деловые отношения с лицами и организациями, включёнными в списки
.
Использование протекционистских барьеров, взаимных ответных мер, как правило, приводят государства к торговой войне, в результате которой в убытке оказываются обе стороны. Истории известны множество торговых войн, такие как — «мясная», «банановая», «зерновая и зернобобовая», «налоговая» между Евросоюзом и США, «стальная и куриная» между Россией и США, «мясная» между Россией и Польшей, а также между Россией и Украиной, Россия вводила запрет на молдавское вино, грузинское вино, и грузинскую воду — «Боржоми», латвийские шпроты, белорусскую и литовскую молочную продукцию
. Сегодня «торговую войну» можно, также трактовать как «таможенная война». 6 августа Указом Президента России «О применении отдельных специальных экономических мер в целях обеспечения безопасности Российской Федерации» был запрещён ввоз на территорию РФ «отдельных видов» сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия, страной происхождения которых является государство, принявшее решение о введении экономических санкций в отношении российских юридических и (или) физических лиц или присоединившееся к такому решению
. Конкретный перечень товаров, в отношении которых вводились ограничения, определило правительство РФ
, в который вошли мясные и молочные продукты, рыба, овощи, фрукты и орехи. Суммарный годовой объём импорта, подпавшего под санкции, оценивается в 9 миллиардов долларов США
. На основе данных ФТС за 2013 г., на Евросоюз приходилось 37 % российского импорта мяса, 13 % — рыб и моллюсков, 33 % — продуктов животного происхождения (молока, яиц, мёда), 30 % — овощей, 24 % — фруктов, 39 % — готовой продукции из мяса и рыбы, 25 % — напитков, на долю США — 18 % импорта масличных и прочих семян и плодов и 12 % импорта мяса
.
Первой торговой войной современной эпохи была борьба за рынок нефти между производителями классических и сланцевых углеводородов, напрямую затронувшая и Россию. Ее целью было обеспечить значимое присутствие на мировом рынке сланцевых энергоносителей, отличающихся от классических по многим параметрам и требующих дополнительных инвестиций в создание инфраструктуры рынка. В ходе этой войны вопрос о первичности инвестиционной составляющей проявился в полной мере.
Россия, не являющаяся крупнейшим глобальным экспортером в силу сфокусированности ее экспортного потенциала в определенном сегменте рынка, была одной из первых втянута в торговые войны, хотя надо ответить, что они еще происходили в относительно традиционном формате: через ценовой демпинг как инструмент рекартелизации. Ключевым фактором, осложнившим ситуацию, были одновременные и однофазные структурные и географические диспропорции российского экспорта.
Торговые войны – во всяком случае актуальные сейчас – явились инструментом перераспределения глобальных инвестиционных потоков в условиях торможения глобализации и невозможности дальнейшего движения в парадигме «сетевого мира». А значит, воспринимать их надо как элемент трансформации существовавшей ранее системы. Вопрос только в том, в каких рамках будет достигаться эта трансформация.
Торговые войны 2014-18 годов отражали попытки ключевых промышленно развитых государств мира выйти из долговременного тренда относительно низких темпов экономического роста, которые в среднесрочной перспективе приводили к доминированию Китая в мировой торговле и, как долгосрочный результат, – в финансах. Россию прежняя система однозначно обрекала на периферийность и встроенность в мировую экономику на уровне низших технологических переделов.
Если говорить об основных компонентах современных нам торговых войн, их вызовах и возможностях для России, то можно сформулировать те следующим образом.
Перспективы возникновения сравнительно узких субрегиональных торговых «ядер» c устойчивыми «правилами игры», построенными преимущественно на экономических основаниях. При среднесрочном обострении торговых противоречий востребованность тех сегментов глобального рынка, где существует система некризисного саморегулирования, будет объективно расти, пусть даже по своим размерам они не дотягивают до классических параметров самодостаточности (от 200 млн потребителей).
Частичный распад системы глобальной условно «свободной» торговли неизбежен. Сегментация больших рынков, вероятно, будет важнейшим элементом глобальных экономических процессов ближайшего будущего. А с этим неизбежным становится и возникновение среднесрочной флюидности правил игры в мировой торговле и превращения протекционизма, в том числе запретительного, в естественный компонент конкуренции. Стратегическим фактором для сохранения устойчивости крупных национальных экономик становится способность быстро формировать значимые торговые пространства, развивающиеся по единым правилам и на основе преимущественно экономических факторов. Для России это означает повышение значимости сохранения и развития зоны свободной торговли в рамках ЕАЭС и Таможенного союза (даже на относительно низком уровне институционализации) и вовлечения в эти системы новых партнеров на индивидуальной основе.
Кризис системы глобальных расчетов в мировой торговле. Он может вылиться со временем в общий кризис системы «отложенной платежности». Глобальная экономика в последние годы развивается в ожидании масштабного финансового кризиса, что существенным образом снижает уровень доверия в глобальном финансовом секторе. Вопрос в том, что система глобальной торговли во многом по умолчанию строится на вере в принципиальную невозможность альтернативных платежных конструкций, несмотря на то, что те становятся все более сложными, а также в невозможность коллапса традиционных институтов глобальной торговли. В системе мировой торговли возникла опасная зависимость от состояния глобального финансового сектора, а в ряде сегментов, например на рынке энергоносителей, – от оборота финансовых суррогатов (фьючерсов). Любой кризис на финансовом рынке нанесет прямой удар по системе глобальной торговли. В условиях «сверхбольших цифр» современная мировая торговля не способна действовать в условиях полной предоплаты и прекращения глобального оборота различных денежных суррогатов. Для существующей системы мировой торговли опасен даже среднесрочный спазм, одномоментно обостряющий интерес к альтернативным механизмам обеспечения мировой торговли.
Кризис данной системы затронет также сферы страхования и опережающих маркетинговых инвестиций – важнейшие драйверы развития мировой торговли в последние годы. И предел устойчивости системы глобальной торговли от воздействия малых, локальных кризисов ликвидности не вполне понятен, хотя – по опыту кризиса цен на нефть и связанных с этим финансовых спекуляций – предел этот сравнительно высок.
Для России принципиальной задачей является создание резервной системы платежей, возможно клиринговых, которая могла бы быть задействованной в случае, если глобальный финансовый кризис объективно трансформируется в кризис торговых неплатежей. Значительные шаги в этом направлении Россией уже сделаны. Важно и то, что для такой системы имеется серьезная организационная база – Таможенный союз.
Увеличение значения неэкономических рисков. Этот аспект касается прежде всего такой интегральной для глобальной торговли сферы, как логистика. Особенно значимым риском может быть момент конкуренции между «старой» и «новой» логистикой глобальной торговли.
Особенностью данного направления развития глобальной торговли является высокая, почти доминирующая, роль инвестиционной составляющей как для новых логистических проектов (создание объектов «с нуля»), так и для старых (необходимость опережающих инвестиций в обновление объектов). Конкуренция «старой» и «новой» логистики будет вестись с использованием жестких средств и созданием для конкурента разнородных инвестиционных и операционных рисков. Инициированная США торговая война с Китаем имеет своей целью в том числе лишение Пекина инвестиционного потенциала для «фронтальной» реализации проектов в сфере «новой логистики».
Для России данное направление развития глобальной торговли создает как риски, так и возможности. С одной стороны, Россия с точки зрения экономического развития крайне заинтересована в доминировании «новой» логистики, причем в целом, а не только тех проектов, которые идут по ее территории. С другой, Россия является одной из немногих стран, способных эффективно представлять государственные и негосударственные услуги в сфере безопасности в острых, а не только стабильных политических ситуациях.
Кризис концепции «мировых фабрик», регионализация и локализация производства широкой номенклатуры потребительских товаров, вокруг торговли которыми была построена вся система глобальной «свободной торговли». Основные технологии т.н. «Четвертой промышленной революции» построены как раз на возможности немассового производства – как товаров для потребления в промышленности (оборудования, компонентов и проч.), так и массового индивидуального потребления. Помимо технологических факторов, позволяющих сделать рентабельным даже относительно мелкосерийное кастомизированное производство (потребительская одноразовость), роль играет целый ряд маркетинговых факторов (структурирование и сегментирование рынков, рост доли экономически немотивированного социального потребления), а также общего процесса социального развития, в котором ключевую роль играет выравнивание стоимости рабочей силы в урбанизированных пространствах.
Возможность неограниченной и коммерчески рентабельной регионализации производства через кастомизацию является важнейшим свойством обсуждаемой в настоящее время «Четвертой промышленной революции». Особенно в случае если непроизводственные (логистические, маркетинговые, политические) издержки массового производства будут расти прежними темпами.
Россия, по понятным причинам, не будет испытывать проблем в вопросе кризиса объемов промышленного экспорта; напротив, в складывающейся ситуации она приобретает возможность получить значимые сегменты мирового рынка, особенно в специфических отраслях. Если, конечно, сможет продемонстрировать низкий уровень логистических и операционных издержек при обслуживании относительно небольших сегментов глобального экономического пространства и создании льготных условий первоначальной инвестиционной деятельности и доступа к оборотному капиталу.
Повышение значения администрирования мировой торговли по неэкономическим (политическим) мотивам. По сути, сейчас это самый очевидный и «видимый» из глобальных экономических процессов, с которым Россия часто сталкивалась до введения санкций. На данный момент принцип административного управления рынками постепенно распространяется на глобальную экономику в целом, что вызывает напряжение у стран – прежде всего стран ЕС, ставших инициаторами ввода в рыночную экономику принципа административного регулирования.
Краткосрочные административные решения в мировой торговле являются неизбежным следствием долгосрочной деинституционализации системы глобальной экономики и перехода к национальному регулированию соответствующих процессов. Как показала ситуация последних полутора лет, возможности экономического волюнтаризма в современной глобальной экономике сейчас наибольшие, вероятно, с конца XIX века, что во многом свидетельствует о внутреннем выгорании интегрирующего потенциала не только постиндустриального, но и постиндустриального капитализма. Главная проблема современных нам торговых войн – относительная быстрота и нелогичность развития, не дающая управлять процессами эскалации.
На практике это самый легкоуправляемый аспект глобальных торговых войн, особенно если масштабы асимметричности в торговых отношениях ограничены.
Для России ключевой риск возникает на европейском направлении, где по вопросам, связанным с торговлей углеводородами, возможны краткосрочные кризисные всплески, вызванные активными процессами передела европейского энергетического рынка. В остальном российская система участия в глобальной торговле до известной степени самодостаточна, особенно учитывая страховочный потенциал ЕАЭС. Но и у России в современных условиях открываются возможности введения регулятивных норм во внешней торговле на неэкономической основе, однако пользоваться этими возможностями следует крайне осторожно.
Можно сказать, что результат сотрудничества России и США пока не достиг высокого уровня. Об этом говорит и объем товарооборота стран, и политические причины и торговые барьеры. 
Доля США во внешней торговле России составляет меньше 4%. Вместе с тем удельный рост России во внешней торговле США – менее 1%. Это крайне мало, по сравнению с потенциалом стран, и с возможностью реализации проектов в разных сферах, которые отвечали бы интересам России и США. Поэтому Россия заинтересована в том, чтобы развивать взаимную торговлю, энергоэффективность, энергосбережение, альтернативные источники энергии, атомную энергетику, транспорт, космос, экологию, нано, биотехнологии, информационные технологии. Потенциал социально-экономического сотрудничества огромный, пока еще незадействованный целиком – и общая задача России и США состоит в том, чтобы его реализовать.
В стратегическом контексте дальнейшее развитие парадигмы «торговых войн» для России выгодно, поскольку дает шанс существенно расширить свое присутствие на ключевых мировых рынках, но только в случае, если она сможет переконфигурировать финансово-инвестиционную составляющую внешнеэкономической деятельности. Просто формальное расширение «несырьевой составляющей» экспорта в условиях регионализации мировой торговли может оказаться контрпродуктивным. Именно создание новой системы инвестиционной поддержки внешнеторговой деятельности и будет являться лучшим способом подготовиться к возможному крупному кризису системы мировой торговли.
2.2 Последствия и перспективы торговых войн России и США
Пока что торговые ограничения, которые США вводят в отношении КНР, не несут для России критических рисков, полагает руководитель азиатской программы Московского центра Карнеги Александр Габуев. Однако то, как противостояние двух стран может повлиять на Россию и мировую экономику, зависит от того, насколько далеко зайдут конфликтующие стороны.
"Это зависит от того, насколько дальше пойдут страны и остановятся ли они на тех пошлинах, о которых сейчас объявили, или начнется торговая война всех против всех. Ну и насколько это подорвет темпы роста китайской экономики. Если пошлины ударят по экспортным секторам - насколько снизится спрос и цена на основные товары российского экспорта, углеводороды и металлы", - отмечает Габуев.
Первый вице-премьер, министр финансов РФ Антон Силуанов ранее заявлял, что если торговая война США и Китая и окажет влияние на Россию, то оно будет косвенным и незначительным: "Это скажется на мировых темпах экономического роста, и косвенно, конечно, окажет влияние на все страны, в том числе, возможно, и на Россию. Но мы в меньшей степени сейчас зависим от внешних факторов, создали себе необходимые буферы".
С таким мнением соглашается директор по анализу финансовых рынков и макроэкономики УК "Альфа-капитал" Владимир Брагин: "Косвенно, собственно говоря, через общее состояние глобальной экономики".
Введение пошлины на сталь и алюминий стало знаковым событием в американо-европейских отношениях, а также для глобальной системы торговли. Хотя это прямой удар по Китаю и, частично, России, это решение коснется и всей мировой торговли. Хотя предостережение Трампа в отношении китайской стали и ее роли в американской экономике являются справедливыми, и их поддерживали те же европейцы, но Китай является далеко не самым крупным экспортером стали в США. 24% всего импорта идет из других стран, преимущественно союзников Соединенных штатов: Канады, Мексики, Бразилии, Южной Кореи и Японии. Поэтому американская пошлина ударит по всей системе торговли и альянсах США с этими государствами. А это уже приведет к цепной реакции и возможных контрмерах со стороны этих стран, от которых пострадает американская агропромышленность и другие отрасли экономики. Такая ситуация на фоне общего мирового кризиса старого порядка может иметь далеко идущие последствия, в том числе в переформатировании региональных союзов по всему миру. Если подытожить, то основными последствиями решения Трампа будут:
- Удар по китайским производителям. Страна обратится в ВТО с жалобой, рассмотрение которой затянется на годы. Китай потеряет свои позиции на американском рынке. Но так же Китай может ударить по США в ответ, например отказаться от американских «Boeing» или автомобилей «General Motors» и покупать у конкурентов США.
- Удар по России. Находясь под санкциями  Россия теперь еще и потеряет часть средств от экспорта стали и алюминия в США. 
- Ухудшение отношений между США их союзниками в Америке: Канадой, Бразилией и Мексикой. Это может привести к контрмерам с их стороны. Например, Мексика может ввести импортные пошлины на американскую агропродукцию или переориентироваться на подобные товары из других стран и регионов. Кроме того, на фоне президентских выборов в Мексике в этом году ухудшение и без того плохих отношений с Вашингтоном может привести к власти недружественное США правительство.
- Удар по европейским производителям. ЕС обратится с жалобой в ВТО и может ввести поэтапные торговые ограничения американских товаров. Это еще больше углубит кризис отношений между США и ЕС и затормозит процесс реформирования НАТО как оплота трансатлантического сотрудничества. Кроме того, торговая война между США и ЕС окончательно похоронит проект заключения договора о Трансатлантической зоне свободной торговли, переговоры по которой продолжаются с 2013 года.
- Удар по тихоокеанским союзникам США. Япония и Южная Корея могут обратиться к ВТО и ввести торговые ограничения в ответ. Но наиболее вероятным является усиление их сотрудничества в рамках Транс-Тихоокеанского Сотрудничества, которую они запустили несмотря на то, что Дональд Трамп вышел из сделки после прихода к власти. Конечно, обострение отношений между США и этими странами только усилит Китай в стратегической перспективе.
- Рост внутреннего производства в США. Введение импортной пошлины поможет национальным производителям в США и при грамотном менеджменте возродить стальную и алюминиевую промышленности, лишив Вашингтон от импортной зависимости.
- Рост рейтинга Дональда Трампа среди своего электората. Решение Трампа очевидно понравятся части его электората, которым он обещал бороться с Китаем, который «крадет рабочие места».
- Подъем антиамериканизма. На фоне такого решения Трампа, некоторые страны в Европе и других частях мира начнут «разгонять» антиамериканскую риторику. Это скажется на электоральных настроениях населения, ведь отношения с США во многих странах – это отдельная тема во время выборов.
- Кризис «международного иммунитета» США. Здесь подразумевается общая репутация США как сверхдержавы. Если ВТО в споре между Вашингтоном и теми, кого затронут импортные пошлины, станет на сторону последних, возникнет ситуация, когда Соединенные штаты будут выполнять вердикт организации, которая является основой регулирования торгово-политических отношений между странами мира. И если США откажутся это делать, то они поставят под вопрос легитимность ВТО как действительно справедливого органа, который должен регулировать все кейсы международных торговых споров. Соединенные штаты давно имеют репутацию и авторитет сверхдержавы и страны, которая имеет фактический «иммунитет» от механизмов международного принуждения, которые существуют сегодня, в частности – санкций. Учитывая экономическую, политическую и военную мощь США, сейчас сложно представить ситуацию, когда ООН или даже региональная организация введет против Штатов санкции за нарушение прав человека, суверенитета, агрессию и тому подобное, даже если это и имело место. Ситуация с ВТО может углубить кризис отношений между США и другими странами, связанной с вседозволенностью Вашингтона, которая подрывает легитимность и беспристрастность международных институтов, которые являются основным сегодняшнего международного порядка.
Майкл Джонсон, исследуя споры между ЕС и США, за период существования ГАТТ, а затем ВТО выделяет такие их разновидности
: 
1) прямой протекционизм (злоупотребление государственными процедурами закупки, разработанными для защиты национальных производителей от иностранной конкуренции); 
2) скрытый протекционизм (злоупотребление национальными стандартами или дискриминационное применение национального налогообложения для снижения конкурентоспособности импортных товаров в сравнении с отечественными); 
3) расхождение в вопросе возможности применения в особых случаях согласованных правил и определений; 
4) попытки одной страны навязывать другому своих собственных национальных стандартов за рубежом, одним из способов: или путем экстерриториального наложения технических стандартов на иностранную продукцию, или путем экстерриториального применения национальных регуляторных норм; 
5) недовольство одной стороны нарушением правил режима наибольшего благоприятствования (РНБ) другой стороной путем завышенного ограничения импорта в сравнении с третьей стороной (пример, долговременная спор между некоторыми странами и ЕС за нарушения РНБ в торговле бананами); 
6) недовольство одной стороны тем, что торговый партнер искажает торговлю путем субсидирования отдельных видов производств (субсидии в производство аэробуса в ЕС и аналогичные действия правительства США по отношению к производству боингов); 
7) недовольство одной стороны, тем, что страна — партнер с протекционистской целью злоупотребляет разрешенными ВТО антидемпинговыми средствами; 
8) прямые конфликты в международной торговле между национальными регуляторными нормами и соответствующими нормами права торгового партнера, которые отражают интересы определенных сообществ.
Обострение внутриполитической ситуации в США. Более 100 республиканцев, включая председателя Палаты представителей США Пола Райана, подписавших документ, требуя от Трампа не вводить импортные ограничения на сталь и алюминий. После объявления Трампом своих решений по пошлине, в отставку ушел его советник по экономическим вопросам Гэри Кон. В конце концов, если Дональд Трамп и дальше будет продвигать свою торговую политику, это может бумерангом ударить по его позициям в американском истеблишменте. 
18 июля 2018 г. в Official Journal of the European Union был опубликован Регламент 2018/1013 о применении предварительных защитных мер в отношении импорта стальной продукции
, которым ЕС ввел уже с 19 июля  2018 г. предварительные защитные меры в форме тарифной квоты. 
Напомним, что ЕС инициировал защитное расследование в отношении импорта 28 различных категорий стальной продукции в ответ на применение США импортных пошлин на стальную продукцию в размере 25% на основании Section 232 of the US Trade Expansion Act of 1962.
ЕС вынужден прибегнуть к защитному расследованию и предварительным защитным мерам по следующим причинам. Во-первых, значительное мировое перепроизводство стальной продукции. В частности, в 2017 году объемы производства стальной продукции в мире составили 1,6 млрд. тонн, а потребление было на уровне 1,5 млрд. тонн. В результате "лишние" 100 млн.тонн захлестнули рынки разных стран и были реализованы по очень низким ценам.
Во-вторых, перепроизводство привело к тому, что страны начали защищать свои внутренние рынки самыми разнообразными мероприятиями, направленными против импорта стальной продукции. Например, Мексика, Южная Африка, Индия и Турция увеличили импортные пошлины с 2,5% до 40% на отдельные виды продукции; некоторые страны ввели минимальные импортные цены (например, Индия); некоторые страны ввели более жесткие обязательные национальные стандарты (например, Индонезия); некоторые страны – требования по обязательному использованию продукции внутреннего производства (local content requirements) (например, США).
Также существенно возросло количество антидемпинговых и компенсационных мер и расследований. Если в 2011-2013 гг. ежегодно в мире инициировалось в среднем по 77 расследований по импорту стальной продукции, то уже в 2016-2017 гг. - 117 расследований.
Только в США действует 169 антидемпинговых и компенсационных пошлин и еще проводится 25 расследований по стальной продукции.
В-третьих, непосредственным катализатором для инициирования защитного расследования стали импортные пошлины Дональда Трампа.
По мнению ЕС, все перечисленные обстоятельства грозят тем, что на незащищенные рынки, такие как ЕС, будет направлен весь импорт. Защитные меры, вместе с антидемпинговыми и компенсационными, составляют триаду мер торговой защиты, применение которых прямо разрешено в ВТО для защиты национальных производителей. Они применяются против честного импорта из всех стран (кроме некоторых исключений) и в течение относительно короткого периода.
Учитывая специфику защитных мер, ст. ХІХ ГАТТ
 и соглашение ВТО
 о защитных мерах определяют очень жесткие требования, которые должны быть соблюдены в совокупности, чтобы меры соответствовали правилам ВТО. В частности, меры могут быть применены исключительно, если по результатам расследования будет доказано, что:
1) импортированный товар и товар, произведенный внутри страны, являются подобными;
2) есть недавнее, внезапный и значительный рост импорта такого товара и (3) такой рост обусловлен непредвиденными обстоятельствами;
4) есть серьезный вред, причиненный национальным производителям именно ростом импорта;
5) присутствует причинно-следственная связь между импортом и ущербом;
6) применение мер соответствует национальным интересам.
В то же время торговое противостояние Китая и США предполагает появление новых возможностей для китайских и российских компаний. Например, китайские пошлины в отношении американского импорта предоставит хорошие возможности для входа российской продукции на рынок КНР, говорил ТАСС генеральный секретарь Китайской ассоциации по развитию предприятий за рубежом Хэ Чжэньвэй. По его словам, российские компании, находящиеся под санкциями США, смогут найти спрос на свою продукцию в Китае.
"Например, "Русал" попал под американские санкции и теперь не может поставлять свою продукцию на привычные для него рынки США и Европы. Что же делать с поставками? Их можно направить на рынок Китая: здесь алюминий может быть переработан, скажем, при производстве электромобилей, и в качестве конечной продукции может быть поставлен в Японию, Африку или Южную Корею", - предлагает Хэ Чжэньвэй.
По оценке эксперта клуба "Валдай", профессора Санкт-Петербургского государственного университета и Л[image: image4.png]200
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яонинского университета (КНР) Станислава Ткаченко, прямого воздействия на Россию торговая война Китая и США, скорее всего, не окажет, зато создаст дополнительные возможности для роста взаимной российско-китайской торговли. "Наша торговля и так растет достаточно бурными темпами - в прошлом году, по-моему, было $84 млрд. Обострение торговой войны между Китаем и США делает перспективы роста нашей взаимной торговли до $200 млрд уже в 2021 году вполне реальными", - полагает Ткаченко (Рис. 4).
Банк международных расчетов предупреждает, что введение пошлин на китайский импорт может ускорить рост цен в США. В этом случае, по мнению экспертов банка, ФРС придется ускорить повышение процентных ставок, что, в свою очередь, укрепит доллар. В связи с этим развивающиеся рынки настигнет "тройной удар": из-за ужесточения финансовых условий номинированный в долларах долг подорожает, а это приведет к оттоку капитала и в итоге замедлит экономический рост.
По мнению экономиста "ВТБ Капитала" Нила Маккиннона, в долгосрочной перспективе протекционистская торговая политика может подтолкнуть мир к созданию многополярной международной денежной системы и ускорить процесс дедолларизации.
Брагин из УК "Альфа-капитал" полагает, что торговые войны и санкционная политика США являются факторами в пользу развития расчетов в национальных валютах. "Да, наверное, страны будут искать возможности для расчетов в других валютах, потому что, если США открыто говорят о том, что будут контроллировать доллар, и начинают угрожать использовать этот инструмент. Неверное, процесс будет небыстрым, но какие-то подвижки в сторону того, чтобы использовать расчеты в национальных валютах, будут неизбежны", - говорит эксперт.
Глава ВТБ Андрей Костин ранее заявлял, что считает неизбежным для России и ряда других стран переход на расчеты в национальных валютах и отказ от расчетов в долларах, если США продолжат использовать доллар "как оружие". По оценкам Минфина РФ, достичь существенного прогресса в дедолларизации страна может через полтора-два года. Так, сейчас у России в торговле со странами бывшего СССР около 60% расчетов происходит в рублях, отмечал замминистра финансов РФ Алексей Моисеев.
"Прогресс существенный. Вопрос в том, что это надо распространять и на страны не только так называемого ближнего зарубежья, но и дальнего зарубежья. А во-вторых, там, где это можно - в полном объеме переходить (на расчеты в нацвалютах), например, с теми же странами - партнерами по ЕАЭС. Нет никакой причины, почему мы торгуем валютой третьих стран. Очевидно, что надо в национальных валютах, с учетом уровней интеграции", - добавил Моисеев.
При обоюдных усилиях властей России и КНР два этих государства способны перейти к активным расчетам в национальных валютах уже к 2019 году, полагает советник президента РФ Сергей Глазьев. По его словам, Москва и Пекин крайне нуждаются в активном сопряжении платежных систем двух стран, в интеграции финансовых рынков
.
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по итогам 2018 года, преодолел символический рубеж в 100 млрд долларов. За 10 месяцев его объем составил 87,2 млрд долларов, показав рост на 28,2% (рис 5.), причем экспорт российских товаров и услуг в КНР рос гораздо быстрее китайского импорта в Россию — соответственно на 44% (47,97 млрд долларов) и на 13% (39,27 млрд долларов).
По мнению управляющего партнера компании «ФОК (Финансовый и организационный консалтинг)» Моисея Фурщика, торговые войны Китая и США пока не затрагивают и вряд ли затронут основную статью российского экспорта — топливно-энергетические ресурсы, поскольку борьба идет в двух основных направлениях: высокотехнологичные товары и «полусырье» (сельхозпродукция, металлы и, в перспективе, химия). По первому их этих направлений Россия, к сожалению, не является крупным игроком. Поэтому при продолжении торговой войны последствия будут выражаться просто в увеличении стоимости импорта высокотехнологичных товаров из-за роста пошлин на комплектующие, увеличивающего затраты в производственной цепочке.
Зато по второму направлению, предполагает Фурщик, последствия будут неоднозначными: «Где-то российская сельхозпродукция получит дополнительные шансы за счет введения пошлин и ограничений в отношении конкурентов. А где-то и Россия может попасть „под раздачу“ (особенно по металлам). В любом случае нашей стране не стоит слишком активно включаться в торговые войны и накручивать свои ограничения, так как обратный негативный эффект окажется гораздо сильнее».
Для России важно понимать, что конфликт между США и КНР — это не просто споры по торговле и из-за тарифов, а более комплексная конфронтация, охватывающая как экономику, так и военно-политическую сферу и включающая потенциальные «пороховые бочки». К тому же через какое-то время конфликт может расшириться по составу участников: в американской прессе уже продвигается идея, что для США желательно создать широкий антикитайский фронт, включив в него всех своих основных союзников — Евросоюз, страны пока формально существующего американского блока НАФТА, Японию и Южную Корею.
В этой ситуации России очень важно занять максимально прагматичную позицию:
«Конечно, наши возможности для нейтралитета из-за тех же американских санкций сильно ограничены, однако нам, по крайней мере, не стоит забывать, что часть китайских компаний из-за этих санкций отказывается сотрудничать с российскими. Да и прагматичный переход самого Китая на сторону США во время холодной войны в начале 70-х годов нам также не стоит забывать. Конечно, сейчас у нас больше возможностей развивать сотрудничество с Китаем, так как Америка пока, похоже, вообще не горит желанием с нами хоть как-то о чем-то серьезном договариваться. Однако нейтралитет вполне может быть более дружественным к одной из сторон, но при этом оставаться нейтралитетом»
. 
Таким образом, можно сделать вывод, что в рамках санкционных взаимоотношений наиболее значимым является принуждение к уступке геополитических позиций на основе воздействия экономическими методами, а поскольку Россия не собирается отступать с данных позиций, то и санкции навряд-ли будут сняты в обозримый период, что, практически, делает для России бессмысленным пребывание в ВТО.
Заключение
Таким образом, в качестве причин развязывания современной глобальной торговой войны могут быть названы объективные и субъективные причины. К объективным причинам отнесены последствия глобализации, детерминирующие интересы развитых стран, в частности США, перейти на «самоокупаемость» и снизить импортозависимость, в первую очередь, от китайских товаров, в том числе стали. К субъективным причинам отнесены применяемые меры таможенно-тарифного регулирования, в частности путем повышения ставок таможенных пошлин, которые направлены на защиту интересов национальных производителей, но ущемляют интересы национальных потребителей из-за значительного роста цен на внутреннем потребительском рынке. 
Возможными последствиями развертывания глобальной торговой войны могут стать дальнейшее сокращение мирового производства и международной торговли; повышение конфликтности международных экономических отношений; усиление роли ВТО в урегулировании конфликтов между странами-членами этой организации. Специфика современных торговых войн заключается в том, чтобы не допустить/ осложнить/ сделать гораздо более дорогими иностранные товары на национальном рынке и в то же время снять аналогичные барьеры для своих товаров на зарубежных рынках. Такой подход осложняет формирование механизма разрешения конфликтной ситуации и уточнения адресности предполагаемых мероприятий на национальном и международном уровне, что обусловливает необходимость проведения дальнейших научных исследований в данной области.
Повышение США тарифных ставок на импорт стали объясняется и такой причиной, как необходимость реиндустриализации американской экономики, создание новых рабочих мест, увеличение объемов производства продукции в реальном секторе и т.д., так как ее деиндустриализация обусловила достаточно высокую зависимость страны от импорта, в том числе из Китая. Так, торговый дефицит США с Китаем достиг рекордной величины – 375 млрд долл. США по итогам 2017 года
. 
Именно эту проблему – сокращение торгового дефицита – и пытается решить президент США Д. Трамп. В-третьих, если экономический конфликт развивается как война, то одна из сторон диктует, формирует, вырабатывает и применяет свои «правила игры». В этом контексте можно говорить о наступательной торговой войне со стороны США и оборонительной – со стороны остального мира. 
В основе торговых войн в международной экономике заложено столкновение экономических интересов участников войны и многообразие инструментов скрытого протекционизма, используемых в торговой войне. 
Применение данных инструментов скрытого протекционизма в торговой войне приводит к: увеличению доходов государственного бюджета, рост ВВП, активизации рынка труда и др. Однако кроме получения положительных результатов от применения инструментов скрытого протекционизма, ответные действия других стран в торговой войне приводят к негативным последствиям для национальной экономики страны.
Итак, можно сказать, что для минимизации негативных результатов торгового конфликта между странами нужно принять такие меры: повысить общую конкурентоспособность продукции; избегать продажи сырья, создавая добавленную стоимость; найти новые рынки и способы добычи энергоресурсов; переориентироваться на новые рынки сбыта; повысить эффективность государственной политики. 
Стоит отметить, что основными негативными последствиями от торговых войн и споров являются: рост бюджетных расходов; снижение конкурентоспособности продукции; ограничения международной торговли; потеря установленных торговых связей. 
Лучшим способом разрешения таких конфликтов является обращение в ВТО или арбитражный суд. Но, в случае если данные действия не имеют нужного эффекта, нужно пытаться минимизировать негативные последствия от торговой войны.
Несмотря на торговую войну с США, КНР продолжает либерализацию хозяйства и внешнеэкономической сферы, в частности, снижает в одностороннем порядке некоторые импортные пошлины. Так, в мае 2018 г. Министерство финансов Китая сообщило о снижении с 1 июля импортных тарифов на легковые автомобили с 25 до 15%. Понижена средняя ставка на потребительские товары по 1449 позициям – с 15,7 до 6,9%. 
Мы имеем дело с полномасштабной войной, которую инициировали США в надежде вернуть утраченные за период так называемой глобализации позиции на мировом рынке. Китай исходит из того, что развертывание войны по всем направлениям чревато серьезными издержками для всех вовлеченных в нее участников. В руководстве США, впрочем, тоже понимают серьезность издержек, однако на данный момент внутриполитические соображения превалируют. Результаты опросов, свидетельствующие о росте поддержки Трампа внутри США, заставляют американского президента продолжать наступление. Впрочем, и внутри США существуют серьезные игроки, прежде всего в бизнес-среде (тот же «Боинг» и крупнейшие технологические компании), которые несут основные издержки от торговой войны и будут ставить на смягчение санкций. 
Другое дело, что продолжение данной войны чревато серьезнейшими изменениями в мировой экономике и финансовой сфере. Под вопросом и дальнейшая роль ВТО, и сложившаяся структура отношений между странами, причем не только в торговле.
Представляется, что в ближайшее время ситуация с галопирующим ростом различных ограничений на экспортных рынках закончится и странами, в первую очередь, США и ЕС, будет вновь достигнута джентльменская договоренность о прекращении взаимных ограничений.
Для России ключевой риск возникает на европейском направлении, где по вопросам, связанным с торговлей углеводородами, возможны краткосрочные кризисные всплески, вызванные активными процессами передела европейского энергетического рынка. В остальном российская система участия в глобальной торговле до известной степени самодостаточна, особенно учитывая страховочный потенциал ЕАЭС. Но и у России в современных условиях открываются возможности введения регулятивных норм во внешней торговле на неэкономической основе, однако пользоваться этими возможностями следует крайне осторожно.
В стратегическом контексте дальнейшее развитие парадигмы «торговых войн» для России выгодно, поскольку дает шанс существенно расширить свое присутствие на ключевых мировых рынках, но только в случае, если она сможет переконфигурировать финансово-инвестиционную составляющую внешнеэкономической деятельности. Просто формальное расширение «несырьевой составляющей» экспорта в условиях регионализации мировой торговли может оказаться контрпродуктивным. Именно создание новой системы инвестиционной поддержки внешнеторговой деятельности и будет являться лучшим способом подготовиться к возможному крупному кризису системы мировой торговли.
Введение пошлины на сталь и алюминий стало знаковым событием в американо-европейских отношениях, а также для глобальной системы торговли. Хотя это прямой удар по Китаю и, частично, России, это решение коснется и всей мировой торговли. Хотя предостережение Трампа в отношении китайской стали и ее роли в американской экономике являются справедливыми, и их поддерживали те же европейцы, но Китай является далеко не самым крупным экспортером стали в США. 24% всего импорта идет из других стран, преимущественно союзников Соединенных штатов: Канады, Мексики, Бразилии, Южной Кореи и Японии. Поэтому американская пошлина ударит по всей системе торговли и альянсах США с этими государствами. А это уже приведет к цепной реакции и возможных контрмерах со стороны этих стран, от которых пострадает американская агропромышленность и другие отрасли экономики. Такая ситуация на фоне общего мирового кризиса старого порядка может иметь далеко идущие последствия, в том числе в переформатировании региональных союзов по всему миру. 
Для России важно понимать, что конфликт между США и КНР — это не просто споры по торговле и из-за тарифов, а более комплексная конфронтация, охватывающая как экономику, так и военно-политическую сферу и включающая потенциальные «пороховые бочки». 
Торговый конфликт Вашингтона и Пекина набирает обороты. Так, после того, как 10 мая 2019 года США повысили импортные пошлины на китайскую продукцию с 10% до 25%, а спустя два дня Пекин пообещал с 1 июня ввести аналогичные санкции в отношении товаров из Соединенных Штатов, мировые фондовые индексы начали резко снижаться. 
Едва паника улеглась, как Дональд Трамп сообщил о том, что американские компании будут выводить производство из Китая, а уже в понедельник, 20 мая, Google заявил, о прекращении бизнес-контрактов с Huawei.
В этой ситуации России очень важно занять максимально прагматичную позицию, и хотя наши возможности для нейтралитета из-за тех же американских санкций сильно ограничены, сейчас у нас больше возможностей развивать сотрудничество с Китаем, так как Америка пока, похоже, вообще не горит желанием с нами хоть как-то о чем-то серьезном договариваться. Однако нейтралитет вполне может быть более дружественным к одной из сторон, но при этом оставаться нейтралитетом.
На сегодняшний день, несмотря на все возникающие трудности, товарооборот России с другими странами растет, что говорит о развитии и укреплении торгово – экономических связей с такими странами, как Китай, Индия, Израиль. 
Проанализировав мнения экспертов, можно сделать вывод о том, что значение России в мировой торговле огромное, мы не можем не констатировать зависимость многих стран от Российской Федерации тем или иным способом. Нельзя не согласиться с тем, что санкции повлияли и на Россию, но, тем не менее, как уже отмечалось выше, ряд стран пожалел о том, что вступил в «санкционную войну» и это, как нам кажется не удивительно. Аргументировать это можно тем, что Россия представляет собой огромный рынок товаров, услуг, капиталов, ресурсов, от которых многие европейские страны зависимы. 
Таким образом, можно сделать вывод о том, что «торговая война» между Россией и США есть и будет, так как США не собирается сдавать своих позиций в этом отношении. И Росиия так же ведет неизменную политику в отношении запретов США. Возможно, следует ожидать новых ограничений со стороны США, что в любом случае, повлияет на результаты международной торговли. 
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