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Введение

Рынок страхования является необходимым условием успешного экономического развития любого государства, так как посредством страхования происходит удовлетворение экономических и социальных потребностей общества. В России данное направление коммерческой деятельности  начало активно развиваться лишь во второй половине 19 века,  когда произошла отмена крепостного права. Развитие капиталистических отношений, рост промышленности, строительство железных дорог в Российской Империи создавали предпосылки для интернационализации национального страхового рынка.  После того как иностранные страховые общества были допущены к деятельности в империи начался активный процесс интеграции России в мировой рынок страховых услуг. 


На процессы индустриализации в России не могли не обратить внимание и американские страховые компании, которые именно в конце 19 века находились в поиске новых рынков для предоставления своих услуг. И компания «Нью-Йорк», и «Эквитебль» занимали в то время лидирующее положение на американском страховом рынке, а также входили в так называемую «Большую тройку» страховых компаний США. По этой причине данные американские страховые Общества имели возможность вкладывать свои ресурсы в развитие сети своих представительств за рубежом.  В настоящее время тема иностранного страхования в России в конце 19 - начале 20 века недостаточно разработана в научной литературе, сделано небольшое количество публикаций по вопросам иностранного страхования. Однако, на современном отечественном рынке страхования  широко представлены иностранные страховые компании, предоставляющие услуги по страхованию граждан РФ. В связи с этим, изучение опыта работы с американскими страховыми Обществами в Российской Империи является важным для избежания ошибок в процессе дальнейшего сотрудничества с иностранными страховыми компаниями. Таким образом, рассмотрение и анализ деятельности американских страховых обществ в данный период является актуальным и несомненно требует исследования. 

Данная работа относится к такому направлению исследования как «Business history» (История предпринимательства), занимающееся изучением истории развития и функционирования  крупных фирм, отраслей производства, мелкого бизнеса, к чему также относятся и исследуемые страховые фирмы.

В соответствии с заявленной темой работы объектом данного исследования является Общество Взаимного Страхования Жизни «Нью-Йорк» и "Эквитебль", предметом -  деятельность данных компаний в период их работы на страховом рынке Российской Империи в конце 19  века и до начала 20 века, а также российско-американские экономические отношения в данный период. 
Целью данного исследования является изучение  деятельности компаний на российском рынке страхования в заданный период, в частности, с момента начала работы данных страховых обществ в России в 1885 году и  1889 гг. и до момента их ликвидации на основании декрета СНК от 8 декабря 1918 года, так как именно в данный период компании «Нью-Йорк» и «Эквитебль» вели активную страховую деятельность в России, что отражается в отчетах и документах Обществ. 

В соответствии с целью работы при исследовании данной темы были поставлены следующие задачи: 

1. проследить историю развития компании «Нью-Йорк» и "Эквитебль" до выхода на российский рынок; 

2. рассмотреть ситуацию на страховом рынке Российской Империи к моменту начала деятельности данных американских страховых Обществ;

3. исследовать состояние  российско-американских экономических отношений в данный период;

4. проанализировать деятельность компании «Нью-Йорк» и "Эквитебль" в России в период с 1888 по 1917 гг.

5. изучить мнение российских страхователей по поводу работы американских компаний "Нью-Йорк" и "Эквитебль".
Источниковую базу работы составили материалы, отложившиеся в фондах Российского государственного исторического архива (РГИА). 

Фонд 20 - Департамент торговли и мануфактур Министерства финансов.  Содержит материалы, касающиеся вопросов рассмотрения ходатайства американского Общества Взаимного Страхования жизни "Нью-Йорк", а также компании «Эквитебль» о разрешении  распространения их действий в России, а также отчеты страхового Общества «Нью-Йорк» в Санкт-Петербурге за 1899 -1890 гг. 

   Отметим, что данные отчеты являются достаточно подробными и включают в себя информацию о номере полиса центрального правления в Нью-Йорке и в России, фамилии, имени, отчестве страхователя, его застрахованном капитале, плане страхования, размере годовой премии,  возрасте при страховании, начале страхования (когда выдан полис). Всего в данном фонде было использовано два дела, содержащие 4  единицы хранения (3 годовых отчета на 234 страницы  и циркуляр «О рассмотрении ходатайства Американского Общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о разрешении ему распространения его действий в России», направленный в Министерство финансов).

Фонд 22 - Центральные учреждения Министерства финансов по части торговли и промышленности. В данном фонде хранится дело (Оп.4, Д.41), посвященное переписке и отчетам общества Взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» в период с 1890 по 1903 гг. с центральными учреждениями Министерства финансов по части торговли и промышленности. Анализ данных материалов позволяет получить сведения о филиалах компании в других странах, банковских счетах и депозитах , что несомненно является важнейшим источником при исследовании данной темы.

Фонд 609 -  Главное агентство для России американского общества взаимного страхования жизни "Нью-Йорк". Содержит материалы, касающиеся финансовых вопросов деятельности американского Общества Взаимного Страхования жизни "Нью-Йорк" в России, а также отчеты и материалы, содержащие информацию по поводу изменений тарифов компании, премий страхований на случай смерти. Всего данный фонд содержит 9 единиц хранения. Данные материалы оказались очень полезными при написании работы, они дают представление о системе страхования, по которой работала компания «Нью-Йорк», а также показаны реальные примеры страхования с возвратом всех уплаченных премий.

Фонд 1143 - Правление для России американского общества страхования жизни "Эквитебль". В данном фонде представлены дела о страховании жизни,  кассовые книги;  годовые отчеты; балансы и уставы Общества; списки вкладчиков; деловая переписка главноуполномоченного для России с правление Общества «Эквитебль» в Нью-Йорке, главными представителями по Московскому округу и другими лицами; договоры Общества с разными лицами о назначении их главными представителями в России.

Данные первоисточники стали очень ценным материалом, позволяющим написать данную работу на основе подлинных документов компании. Немало важным является и тот факт, что не все данные материалы РГИА встречались в библиографии  научных работ других исследователей. Следовательно, некоторые данные архивные источники вводятся в научный оборот впервые.
Степень изученности темы.  Изучению деятельности американских страховых компаний в конце XIX -  начале XX вв. посвящено не так много работ.

На рубеже XIX - XX вв. данной теме был посвящен рапорт
 товарища и помощника товарища Департамента страхования по ревизии дел Общества взаимного страхования жизни "Нью-Йорк" за  январь 1892 года. В данном рапорте произведена оценка имущества, принадлежащего Обществу и находящегося у него в залоге. Ревизия была сделана контролером Суперинтендентом Департамента страхований штата Нью-Йорк г. Шанноном в течение одного года (1891 г.). Отметим, что данный рапорт является достаточно подробным и объективным, а также позволяет сформировать полное представление об имуществе компании.

Также к литературе дореволюционного периода можно отнести материалы периодической печати, в которых исследовался страховой рынок в России и за рубежом. Одним из таких изданий является ежемесячный журнал «Страховое обозрение»
, в котором представлены правительственные постановления и распоряжения, относящиеся к страховому делу, обсуждение вопросов по страховому делу, заграничные известия, обзор страховой литературы, ответы и разъяснения редакции по предложенным ей вопросам, касающимся страхового дела, отчеты и баланс страховых обществ. В частности, особый интерес представляет статья главного редактора журнала А. М. Бунакова,
 в которой содержится информация об изменениях тарифных планов исследуемой страховой компании в связи с запретом в России на применение тонтинной системы страхования, а также данная статья наполнена  различными статистическими данными, касающимися деятельности Общества «Нью-Йорк».

В другой статье автора А.К. Лисецкого
 также представлен обзор деятельности общества взаимного страхования "Нью-Йорк", но и произведён сравнительный анализ тарифных премий общества, а также имеются данные об убыточности страхования в обществе "Нью-Йорк" с русскими компаниями с указанием прогрессивного убытка.

Общая информация по поводу американской системы страхования жизни была представлена в работе  А.П. Мальшинского
, который являлся не только известным журналистом в  то время, но и  и реакционером. Также стоит отметить и небольшую работу М.Г. Милаковского, посвященную и страховому делу в России.

Не менее полезными оказались статьи, характеризующие компанию «Нью-Йорк» не только с положительной стороны, но и с отрицательной. Так, например, можно выделить статью, посвященную назидательному судебному процессу Д. Эванса с Обществом "Нью-Йорк"
, в которой содержатся материалы по делу доктора Джона Эванса, а также заключительная речь государственного прокурора французской республики вместе с текстом приговора второй палаты Сенского гражданского суда по поводу несоблюдения обязанностей по выплате премий страхователю. Этой же теме посвящена и другая статья,   в которой рассматривается также расследование дела уже другого страхователя, также  пострадавшего от невыполнения обязательств американской страховой компании.
 
Также в дореволюционный период исследуемой теме был посвящен «Вестник финансов, промышленности и торговли. Отчеты торговых и промышленных предприятий»,
 являвшегося официальным изданием Министерства промышленности и финансов Российской Империи. В данном вестнике содержаться извлечения из отчетов всех компаний, действовавших на территории России в то время. В частности, были использованы годовые отчеты страховых компаний «Нью-Йорк», «Эквитебль» и «Россия» для показания сравнения в получении страховых прибылей и премий.

 Кроме этого, при написании работы была использована литература статистического плана. В частности, это различные обзоры деятельности  Общества «Нью-Йорк» и «Эквитебль». В качестве примера необходимо привести обзор деятельности общества взаимного страхования жизни "Нью-Йорк" за 46 лет со времени основания в 1845 г. по 1890 г. включительно.
  Данный статистический обзор содержит информацию за период с 1845-1890 гг. о приходе,  о количестве выданных полисов, суммах, уплаченных полисовладельцам, расходах и повинностях, активах на 31 декабря, процентном соотношении расходов и убытков к приходу, что, несомненно, являлось ценным источником для исследования данной темы. Также стоит отметить и извлечения из тарифов  ( с участием в прибылях) Общества «Эквитебль».

Также к статистическим материалам относятся и сводные таблицы об операциях русских акционерных страховых обществ и главных для России агентств иностранных страховых обществ,

 свободные полисы с прибылей компании «Эквитебль», а также Общества Взаимного Страхования жизни "Нью-Йорк"
. Например, в последнем из перечисленных статистических материалов, содержится информация о результатах накопления прибылей в Обществе «Нью-Йорк» в течение 15 лет по полисам с накоплением, срок которых истек в 1889 г. Заключающиеся в данном сборнике таблицы являются наглядной иллюстрацией практических выгод накопления прибылей, применяемого к страхованиям на случай смерти, а также  к смешанным страхованиям.

В советский период и во время перестройки тема деятельности американских страховых обществ была отражена в статьях зарубежных авторов, размещенных в таких научных журналах как «Review of International Studies», «Alternatives: Global, Local, Political». В частности, были использованы статьи, посвященные исследуемым компаниям, а также истории развития американского страхования жизни в целом.




  
К современным авторам, исследовавших данную тему, можно отнести работы Ф.Ф. Иванкина,
 в которых представлены и оценены ценные бумаги действовавших в 1827-1917 гг. 26 акционерных страховых обществ, союзов и компаний: полисы, возобновительные свидетельства, предварительные свидетельства, квитанции и др. документы, что также было использовано при написании работы.
Методология данного исследования продиктована поставленными задачами. Сравнительный анализ применялся автором при изучении эффективности деятельности компаний американских компаний «Нью-Йорк» и «Эквитебль» в России в исследуемый период. Также решению поставленных задач способствует метод синтеза, позволяющий объединить в единую систему весь сложный комплекс факторов, повлиявших на развитие российского рынка страхования, в том числе и его иностранного сектора. Кроме этого, был использован метод анализа, позволяющий детально изучить основные факторы, влияющие на деятельность американских страховых компаний в России.

Так, результатом исследования станет общая характеристика и систематизация основных направлений деятельности американских страховых компаний в Российской Империи в конце XIX - начале XX вв.
Структура работы отвечает поставленным задачам и включает: введение, три основные главы, заключение, список использованной литературы и приложение. Введение представляет собой раздел, состоящий из обоснования актуальности исследования, определения его целей и задач, анализа источниковой базы, а также методов изучения деятельности американских страховых компаний в России в конце  XIX – начале XX вв. Основная часть работы является последовательным и в свою очередь также структурированным разделом, состоящим из трех глав с несколькими подразделами каждая, в которых последовательно разрешаются поставленные во введении задачи с опорой на труды предшественников, а также материалы Российского государственного исторического архива (РГИА). Заключение есть некое резюме проделанной работы, в котором подробно описаны основные выводы выполненного исследования.

Глава 1 
Российско-американские отношения в конце XIX - начале XX вв. и российское страхование

1.1 Характеристика российского рынка страхования в конце XIX - начале XX вв.

Возникновение института страхования в России можно отнести к концу 18 века, когда в 1786 году Императрица Екатерина II издала указ, разрешающий Государственному Заемному Банку производить во всех городах страхование каменных домов, состоящих в залоге в этом банке. Подобное страхование распространялось также на фабрики и заводы.  

Однако первое страховое общество появилось в Российской Империи лишь в 1827 году  под названием «Первое российское акционерное страховое от огня общество».

По примеру первого общества возникли некоторые другие. Далее началась эпоха свободного развития частного страхового дела, закончившаяся довольно серьезным кризисом в первой половине 1860-х годов. 

Начало страхования жизни в России относится к 1835 году, страхование животных  - к 1839 г. однако эти отрасли первоначально развивались довольно слабо. К сороковым годам относится также и организация в Санкт-Петербурге русского морского страхования. Первоначально это были попытки выпускать полисы, подписываемые группою отдельных купцов, объединявшихся вокруг Санкт-Петербургской биржи, а затем  появились специальные страховые акционерные общества. Можно сказать, что в первой половине 19 века были заложены основы для формирования общероссийского страхового рынка. 

Основными организационными формами функционирования страхового фонда были:
1.  Акционерные общества;

2. Общества взаимного страхования;

3. Земства;

4. Прочие (в эту категорию входили государственные сберегательные кассы, железнодорожные пенсионные кассы и др.).
 Также сформировалась отраслевая структура страхового фонда - имущественное (противопожарное), личное и транспортное страхование. 

В 1860-х годах по предложению Правительства возникло городское взаимное страхование, а также было учреждено страхование земское. Необходимо отметить, что до этого времени уже функционировало страхование строений крестьян как удельных, так и государственных, бывшее сперва добровольным и преобразованное затем в конце 50-х годов в обязательное. Реформа 19 февраля 1861 года поставила на очередь вопрос о страховании строений крестьян, бывших помещичьих, и вот земское страхование и объединило в земских губерниях все крестьянское страхование на началах обязательности. Отмена крепостного права и реформы 60-70-х годов 19 века дали мощный импульс предпринимательской активности. Так, именно в 60-70-е годы складывается основная группа российских страховых компаний, успешно проработавших вместе со своими предшественниками первой половины 19 века вплоть до 1917 года.

За относительно небольшой период времени в Российской империи открыли свои отделения новые акционерные страховые общества: в 1858 г. - Московское и Санкт-Петербургское страховые от огня общества; в 1867 г. - Русское страховое от огня общество; в 1870 г. - Коммерческое, Русский Лойд, в 1871 г. - «Волга», в 1872 г. - Северное общество и «Якорь», в 1881 г. - «Россия».
   
В отличие от огневого страхования, покрывавшего до 50% ущерба от пожаров, страхование жизни в Российской Империи не пользовалось особой популярностью: ежегодно заключалось не более 10 тысяч новых договоров страхования жизни, т.е. из 10.000 жителей участвовали в этом виде страхования менее пяти. 

Всего к концу 19 века в России страховой деятельностью (в области страхования жизни) занималось всего 6 отечественных компаний: «Российское», «Санкт-Петербургское», «Коммерческое», «Заботливость», «Якорь» и «Россия», а также 3 иностранных: американские «Нью-Йорк» и «Эквитебль» и французское «Урбэн».
Кроме акционерных страховых компаний, начали создаваться общества взаимного страхования (первые два были основаны в 1863 г. в Полтаве и Туле; в 1864 г. появилось уже пять таких обществ, в том числе в Харькове, Риге, и других городах). В дальнейшем количество обществ взаимного страхования быстро увеличивалось (всего с 1876 по 1885 гг. было организовано 32 общества взаимного страхования) и они стали важным сегментом страхового рынка. Необходимо отметить, что в данных компаниях было сконцентрировано около 70% всех действовавших договоров и 65% страховых премий. Свыше 80% застрахованных лиц заключали договоры с российскими страховыми обществах и лишь примерно 16% - с иностранными.
 
Все акционерные страховые общества конкурировали между собой, имели чисто коммерческий характер и ставили задачу получения максимально возможной прибыли на инвестированный в страховое дело капитал. Клиентом данных компаний могло стать любое лицо, имеющее страховой интерес, независимо от того, являлось ли оно акционером  - собственником данного страхового предприятия — или нет.

Необходимо также отметить, что почти все страховые общества имели разветвленную сеть территориальных органов на местах в виде региональных отделений и страховых агентств. Например, Российское от огня страховое общество по состоянию на 1903 год имело Правление, состоявшее из 182 служащих, а также 248 страховых агентств, расположенных в большинстве городов России.

Большой научный и практический интерес представляет вопрос, как акционерные страховые общества распоряжались своими финансовыми резервами. Рискованное размещение страховых капиталов было чревато банкротством функционирующего страховщика, что противоречило не только интересам компании, ее акционеров и страхователей, но и социально — экономической политике государства, заинтересованного в стабильности хозяйственной жизни.

По аналогии  с Германией и Францией, была введена в действие система так называемого диспозитивного характера, когда закон, указывая те объекты, в которые могут быть помещены средства общества, предоставлял страховщику право свободного выбора между ними. Эта система получила развитие в законе от 11 мая 1898 года «О порядке помещения и хранения средств акционерными страховыми обществами». При размещении свободных капиталов акционерные страховые общества принимали во внимание их срочность . Поэтому одним из основных направлений инвестиций была недвижимость. Акционерные компании строили и покупали «доходные» дома, которые затем сдавались в наем квартиросъемщикам. Немало подобных домов сохранилось в центрах Санкт-Петербурга, Москвы, Харькова и ряда других городов. Долгосрочные инвестиции страховых компаний использовались и для строительства престижных гостиниц. Например, Санкт-Петербургскому страховому обществу принадлежала известная гостиница «Метрополь», а Московскому страховому от огня обществу — гостиница «Боярский двор». Подобное использование временно свободных средств акционерных страховых обществ облегчало жилищное строительство в городах, а также способствовало развитию городской инфраструктуры.

Одна из характерных черт российского страхового законодательства  - делегирование полномочий по государственному надзору Министерству внутренних дел, в рамках которого был создан Страховой комитет. В число членов данного контролирующего органа входили чиновники, занимавшие высокие посты в  Министерстве внутренних дел и Министерстве финансов. Все секторы страхового рынка, а также  активная деятельность российских и иностранных акционерных страховых обществ.  Следует подчеркнуть, что главными вопросами государственного контроля являлись финансовые, включавшие в себя своевременность и правильность уплаты налогов в доход казны Империи. Циркулярами МВД была установлена обязательная публичная отчетность страховых обществ по определенной схеме: годовой баланс по разделам, состояние счета "Прибыли и убытки", статистические ведомости. При необходимости орган страхового надзора мог назначить плановые и внеплановые ревизии финансовой и оперативно-технической деятельности страховщиков. При этом проверялись сохранность денежных средств, ведение кассы, формы и методы возмещения резервных фондов, правильность отчислений в резервные и запасные фонды. 
Начало развития взаимного страхования от огня в России можно отнести в 1861 году, когда был выпущен указ об учреждении городских взаимных страховых обществ. В данном законе говорилось: «Разъяснив домовладельцам городов, посадов и местечек пользу взаимного страхования имущества от огня и различные системы этого страхования, предложить им, не пожелают ли они учредить общества взаимного страхования». 

Однако рост видов страхования, за исключением акционерного, проявлялся крайне медленно, и только объединение акционерных обществ в середине 70-х годов на почве тарифного соглашения — заставило взаимное городское страхование сделать существенные шаги в области дальнейшего движения вперед.

Во всем мире промышленный переворот и индустриализация также сопровождались ростом страхования и расцветом акционерного учредительства в этой области. Концентрация громадных материальных ценностей на ограниченном пространстве грозила их собственникам большими потерями в случае пожара и в конечном счете  - банкротством.  Перемены в социальной сфере привели к появлению значительной прослойки людей, живущих личным трудом и получающим относительно высокую заработную плату. Инженеры, техники, рабочие высокой квалификации, врачи , учителя выступали основным контингентом общество личного страхования. В начале 20 века на страховом рынке Англии, Германии и Франции уже работали десятки компаний личного и имущественного страхования. Главным видом имущественного страхования становилось огневое, а личного — страхование на дожитие и на случай смерти.

В России достигнутый уровень развития страховой промышленности мало соответствовал тому месту, которое она занимало в ряду  индустриальных держав.  В исследовании Г.Р. Наумовой о русской фабрике помещен внушительный список  из 90 акционерных страховых компаний России, следы которых сохранились в документальных источниках.
 Автор делает акцент на темпы роста страхового рынка в Российской Империи. На основании данных, собранных Г.Р. Наумовой, можно сделать выводы о динамике страхового учредительства в России. 

Во-первых, стоит обратить внимание на то, что в первой четверти 19 века возникли 6  компаний страхования жизни, во второй половине  - 21, в третьей — 16, в последней — 12, а в  период c 1901-1914 гг. - 7. 
Таким образом, данные статистические данные указывают на то, что постепенно популярность создания страховых компаний в России начинала спадать к концу 19 века. В данный период времени из страховых компаний в России можно выделить лишь Московское страховое от огня общество, Северное страховое общество, «Якорь», Киевский страховой союз сахарозаводчиков (1872 г.) и Российский взаимный страховой от огня союз (1903). Также стоит отметить достаточно низкий уровень заинтересованности в создании компаний личного страхования. 
1.2  Российско-американские экономические отношения

в конце XIX — начале XX  вв.

 Кроме официальных дипломатических связей между Россией и США всегда существовали  многообразные контакты в культурной, экономической и гуманитарной сферах. Например, сотрудничество двух государств по вопросам железнодорожного строительства между двумя российскими городами (Москвой и Санкт-Петербургом). А также в проведении первых линий телеграфа и перевооружении армии после Крымской войны.

Однако стоит отметить, что в конце 19  - начале 20 века обе страны были малоизвестными друг другу и, как отмечал отечественный исследователь Р.Ш. Ганелин, экономические отношения между Россией и США «не носили интенсивного характера».
 Так, капитал США лишь только начинал проникать в Россию, и торговые связи между двумя странами были развиты довольно слабо. Проанализируем причины такой ситуации.
В качестве основной причины рассмотрим тот факт, что лишь только в 50-х годах XIX века в высших правительственных кругах начинает происходить процесс переосмысления проблемы значения иностранных капиталов и иностранного предпринимательства для экономического развития государства. Поражение в Крымской войне прело к необходимости скорейшего преодоления отставания России от западноевропейских государств, главным образом, в промышленном развитии. 

В качестве основы решения данной проблемы российское правительство рассматривало практический опыт западноевропейских стран, работающих по  принципу равенства иностранцев и подданных в правах на предпринимательскую деятельность.  В качестве примера были выбраны страны с высоким темпом роста торгово-промышленного потенциала (такие как, как Англия, Франция и Бельгия). 

Таким образом, отношение правительства к деятельности иностранного капитала и предпринимательства в России постепенно меняется, они уже оцениваются не как определенная конкурирующая в торговле сторона для русского купечества, а прежде всего как один из действенных факторов интенсивного   развития государства в торгово-промышленной сфере.

В качестве второй причины медленного проникновения иностранного капитала в Россию необходимо выделить нестабильность валютной системы России. Лишь в 1897 году, когда  была проведена денежная реформа, произошла стабилизация курса рубля. Также в 1891 году был принят новый таможенный тариф, по которому для иностранных инвесторов стало невыгодно  ввозить товары в страну. Это стало своеобразным толчком    к открытию филиалов американских компаний, учреждению их представительств в России. Однако, привлекая иностранный капитал в страну, правительство в то же время ставило перед собой цель создать такую законодательную базу, в рамках которой было бы невозможно иностранному капиталу занять ведущие позиции в экономике России.
 

В 1893 г. была принята правительственная программа дальнейшего развития отечественной торговли и промышленности, утвержденная Александром III и получившая условное название "Соображения". В соответствии с программой особая роль отводилась Министерству финансов, в частности Департаменту торговли и мануфактур, в задачи которого входило обеспечение развития отечественной торговли и промышленности. К общим мерам их поддержки государством авторы программы относили доступность кредита, умеренные таможенный и железнодорожные тарифы, внешнеэкономические договоры, а страховой бизнес выделяли в числе главных направлений деятельности указанного департамента. 

В задачи данных "Соображений" входило способствование активному развитию рынка страхования в России, при этом ведущая роль отводилась Министерству финансов. Предлагалось осуществить совместную разработку министерствами финансов и внутренних дел устав и полисные правила для каждого рода страхования в отдельности; тарифов страхования, форм отчетности, правил об ответственности управлений страховых обществ за недобросовестное или злонамеренное ведение дел и др. 

По мнению исследователей, упомянутые "Соображения" способствовали ускоренному росту количества открываемых по всей стране акционерных обществ, в том числе страховых. Так, если в 1855 г. имелось около 50 торгово-промышленных, банковских, страховых и прочих акционерных компаний и товариществ на паях, то к 1880 г. их насчитывалось уже 506; через три года после принятия правительственной программы (т.е. к 1896 г.) в стране действовало около тысячи компаний с суммой капитала 1650 млн. руб.
  

Несомненным положительным результатом проникновения иностранных страховых обществ на русский рынок являлось то, что частные и государственные страховые компании перестраховывали свои риски в других страховых обществах, в том числе и иностранных. Вовлечение России в систему международных экономических связей и мирового торгового обмена выразилось в бурном развитии перестраховочного рынка. В 1895 г. было учреждено Общество русского перестрахования. Участие иностранных перестраховщиков в русском страховом деле было ограничено 40% всей перестраховочной премии. В 1914 г. в России на перестраховочном рынке действовало пять шведских, четыре датских, пять норвежских, 21 английское страховое общество, а до начала Первой мировой войны - еще и 21 германское и шесть австро-венгерских страховых обществ. В 1913 г. общий сбор премий по принятым из-за границы перестрахованиям составил 89,2 млн. руб. 

Государство пыталось создать благоприятные условия для вовлечения ресурсов страховых обществ в хозяйственный оборот. Во-первых, финансовые ресурсы являлись важным источником кредитных инвестиций. Страховые общества вкладывали средства преимущественно в государственные займы и гарантированные правительством ценные бумаги, в акции торгово-промышленных предприятий и коммерческих банков. В свою очередь общества взаимного страхования могли помещать денежные средства в русские государственные процентные бумаги, причем половина этих средств могла быть обращена на приобретение закладных банков и облигаций городских кредитных обществ. В 1913 г. вложения капитала русских акционерных страховых обществ в процентные бумаги составили 117,4 млн руб., в 1915 г. - 147,3 млн руб. В 1913 г. 45,5% активов русских акционерных страховых обществ было размещено на текущих счетах в банках, процентных бумагах и недвижимости. Общая сумма активов составляла 369 млн. руб. 

Во-вторых, государство всячески поощряло комбинирование страхового дела с другими видами предпринимательской деятельности: c организацией припортового складского хозяйства, с перевозками грузов водным транспортом. Весьма существенный вклад в экономику страны был внесен страховыми компаниями, выступавшими в качестве прямых инвесторов. Особенно ярко это проявилось на рубеже веков, когда недвижимость стала не только главным предметом страхования, но и основным объектом инвестирования страховых компаний. В строительном буме; охватившем в конце XIX -начале XX вв. Москву и Петербург, очень заметной была деятельность страховых компаний. 

Возвращаясь к теме российско-американских отношений, стоит обратить внимание на то, что в XIX веке отношения между Россией и США в основном складывались в дружественном русле. В качестве некоторых разногласий выступали только вопросы, связанные с столкновением интересов обеих стран в районе Аляски и тихоокеанского побережья Северной Америки. Однако, эта проблема была решена путем подписания в 1832 году торгового договора между Россией и США, согласно которому предоставлялся режим наибольшего благоприятствования в области торговли и навигации. Более того, во время начавшегося в России голода в 1891 году (вследствие сильнейшей засухи) США приняли решение оказать российскому населению свою помощь.

Необходимо также отметить, что в годы Первой мировой войны произошло экономическое сближение России и США.  Причиной этого служила острая нужда России в вооружении и кредитах, а также приостановление традиционных торговых связей со странами  Европы (прежде всего с Германией). Таким образом, Россия нуждалась в постоянном торговом партнере. Так, с 1913 года начала свою работу Российско-американская торговая палата (РАТП), в задачи которой входило содействие притоку американских инвестиций в Россию, а также налаживание внешней торговли. В деятельности  данной организации участвовали крупные финансисты, промышленники, высокопоставленные государственные чиновники. 

Итак, российско-американские отношения и развитие страхования в России имеют непосредственную связь. Сотрудничество двух стран в области железнодорожного строительства, проведении линий телеграфа и других взаимодействий технического плана постепенно привело к пониманию в кругах российского правительства необходимости привлечения иностранного капитала в Россию. Дружественные отношения между двумя государствами становятся одной из причин выбора в качестве инвестора в области страхования Соединенных Штатов Америки.  Не случайно, среди трех иностранных страховых компаний, две — американские. Однако, анализ правовых норм Российской империи, действовавших в сфере страхования в период с середины XIX и до начала XX века, позволяет сделать вывод о том, что российского правительство проводило последовательную защиту государственных интересов, а также придерживалось протекционистской политики.
Глава 2
Вхождение на российский рынок и деятельность Обществ Взаимного Страхования жизни 

2.1 Тонтины и страхование жизни в США

По статистике народонаселения в 19 веке можно установить, что в Европе и Северной Америке более трети всего населения состояло из детей и малолетних до 15-летнего возраста, т.е. из таких членов общества, которые еще не могли содержать себя собственным трудом, и поэтому нуждались в расходах на воспитание. Более того,  десятая часть населения  приходилась на возраст от 15 до 20 лет, когда многие еще находились на обучении и являлись неспособными себя содержать. В период полной дееспособности, т.е. в возрасте от 20 до 60 лет, находилось менее половины (около 49%) населения; на возраст старческий от 60 до 70 лет ,  приходилось около двадцатой части и, наконец, на возраст «глубокой старости», обыкновенно непроизводительной вследствие  недостаточного физического и умственного уровня, - менее 3% всего населения.
  

Таким образом, можно сделать вывод, что на каждого человека в преклонном возрасте свыше семидесяти лет приходилось по двенадцать малолеток моложе 15 лет. С этой точки зрения, можно определить, что страхование жизни, и по способу оплаты, и по существу, являлось самопомощью, организованной с целью предотвращения пагубных последствий преждевременной смерти кормильца семьи, в которой были малолетние дети.
В период зарождения системы страхования жизни в США (начало 19 века) был широко распространен метод тонтинного страхования,
 который представляет собой особый вид взаимного страхования жизни, особенности которого рассмотрим далее.

Зарождение данной системы можно отнести к 1653 году, когда неаполитанский врач Лоренцо Тонти предложил кардиналу и управителю Франции Мазарини новую финансовую комбинацию, названную впоследствии «тонтиною» в честь ее изобретателя. Предложение Тонти состояло в том, чтобы французское правительство выпустило заем в 25 миллионов ливров, проценты по которому, в размере 4,1% годовых, выплачивались бы подписчикам в виде возрастающей пожизненной ренты.

Для этой цели предполагалось всех подписчиков на этой земле распределить по классам, соответственно их возрасту. Эту систему составляли всего десять классов, из которых  первые 9 включали в себя всех участников тонтины до 63 летнего возраста, при чем к 1-му классу причислялись дети моложе 7-ми лет, ко 2-му классу дети от 7-летнего возраста до 14-ти летнего возраста и т.д. с семилетними  промежутками до 9-го класса, в которых входили все участники старше 56 и моложе 63 лет; участники старше 63 лет составляли 10-й класс.

Отметим, что в случае смерти кого-либо из участников рента его должна была распределяться поровну между товарищами его по классу, находящимися в живых.
Необходимо также подчеркнуть, что по мере вымирания участников, доход «переживающих»
 постепенно должен был увеличиваться, в силу того, что сумма процентов, причитающаяся каждому классу, оставалась неизменной и распределялась на уменьшающееся с каждым годом число участников. Последний «переживающий» в каждом классе пользовался, таким образом, пожизненно ежегодным доходом в размере годовых процентов, причитающихся всему классу, а со дня его смерти платеж этих процентов прекращался.

Что касается других государств, то тонтины, как правительственные, так и частные, более всего процветали в Великобритании  и Голландии, начиная со второй половины 17-го и до конца 18-го столетия. 

Стоит обратить особое внимание на то, что возникновение тонтин почти везде совпадало с упадком, как экономического благосостояния, так и общественной нравственности, что можно объяснить тем, что, сходясь в главных чертах с заменившими их впоследствии лотереями, тонтины одинаково находили самую благоприятную почву в среде наименее развитой в экономическом и нравственном отношениях. Основное отличие тонтины от лотереи состояло в том, что в ее основе лежал расчет на смерть родственника, и при ней «жертвовалась часть состояния в виде приобретения исключительно личной выгоды, в ущерб своему потомству».
   

На момент возникновения компаний «Нью-Йорк» (1845 г.) и «Эквитебль»   (1859 г.) страховой рынок США представлял собой быстро развивающуюся сеть страховых компаний, осуществляющих деятельность по нескольким направлениям: коммерческое страхование, страхование имущества и личное страхование.  Однако, наибольшее развитие в США получило личное страхование, подразумевающее под собой не только страхование жизни, но и страхование ренты или пенсии, а также страхование от болезней и несчастных случаев. 

Следует обратить внимание на то, что особенностью страхового рынка США являлось отсутствие регулирования страхования на федеральном уровне. В свою очередь основной надзор за деятельностью американских страховых компаний происходил за счет независимой системы регулирования страхования в каждом отдельном штате. Важно отметить, что координирующим органом на федеральном уровне являлась саморегулирующая система, которая представлена Национальной ассоциацией страховых комиссаров (NAIC)
, объединявшая регуляторов отдельных штатов и не являвшаяся органом федеральной власти. Основная задача данной ассоциации заключалась в защите интересов потребителей страховых услуг, а  цель - в обеспечении содействия по формированию конкурентных рынков, совершенствование правил страхования и справедливого обращения с потребителями страховых услуг в США. 

Необходимо отметить, что Общество взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» появилось одним из первых в США в период зарождения системы страхования жизни в стране. Наряду с данной компанией появились «Penn Mutual Life Insurance Company» (1847), «National Life Group « (1848), “Union Central Life Insurance Company” (1867), «Old Line Bankers Life Insurance Company of Nebraska» (1887).
Как было сказано выше, в американской системе страхования также в основном  использовался  метод тонтинного страхования. Однако, как и каждая система страхования жизни, тонтина имела свои недостатки. Так, в американской печати говорилось, что только в случае заключения договора о страховании «в самом юном возрасте» можно рассчитывать на получение  своих премий по окончании тонтинного периода, и, если, при наступлении срока получения прибылей, возникнут какие-либо проблемы относительно результатов накопления, то у них будет, по крайней мере, надежда получить прибыль прежде, чем наступит старость. Как показывала практика,  если к тонтинному периоду присоединить время производства экспертизы и проверки отчетности, то данный процесс выплаты премий мог затянуться на долгое время. В качестве доказательной базы можно привести судебное дело доктора Джона д`Олей Эванса, проживавшего  в Париже, судебный процесс которого тянулся  с Обществом взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» в течение нескольких лет, и закончился постановлением о проведении детальной экспертизы правильности составленных Обществом отчетов, где были обнаружены многочисленные ошибки из-за «неверного вычисления вообще и от оценки, построенной на неверном способе исчисления смертности, общих издержек и управления фондами накопления премий».
  

Итак, страховой рынок Соединенных Штатов представлял собой быстро развивающуюся систему, в которую постоянно входили новые страховые Общества. В свою очередь,  система тонтинного страхования, применявшаяся в американских страховых компаниях, имела существенные недостатки и вызывала недовольство у страхователей, отражаясь тем самым на  репутации компаний.

2.2 История развития компаний, деятельность в США и развитие международной сети филиалов

В 1845 году в Нью-Йорке было учреждено Общество Взаимного Страхования жизни «Нью-Йорк».  Данная страховая компания начала свою деятельность на основе законодательных постановлений штата Нью-Йорк. В частности, к таким законодательным актам относится Законодательное постановление Правительства штата Нью-Йорк от 21 мая 1841 года об утверждении правил для деятельности образованного в г. Нью-Йорк общества «Nautilus” (преобразованного в 1849 г. в общество «Нью-Йорк» для страхования жизни). Также необходимо отметить Законодательное постановление правительства штата Нью-Йорк от 18 апреля 1843 года о предоставлении обществу «Nautilus” сверх предоставленных ему законом от 21 мая 1841 года операций, организовать взаимное страхование на основании правил, предписанных для деятельности сего общества в приведенных законодательных актах, или же на началах , которыми руководствуется в своей деятельности учрежденное 12 апреля 1842 года «Нью-Йоркское общество взаимного страхования».  В дополнение к данным законодательным актам были разработаны правила для деятельности «Нью-Йоркского общества взаимного страхования», утвержденные 12 апреля 1842 г. 

Основные принципы, легшие в основу создания Общества, нашли свое отражение в его уставе. Согласно статье 3 Устава Общества «Нью-Йорк» в качестве основного принципа работы было принято правило о том, что все страхователи данного общества должны пользоваться одинаковыми правами. В свою очередь, администрация компании «Нью-Йорк» обязуется охранять интересы своих клиентов.
 

Также было принято решение о том, что Общество будет чисто взаимным, а вся распорядительная власть будет находиться под контролем Совета Управления.
 
Страхование жизни в США получило бурное развитие в 1860-е гг,  что было связано с рядом причин. Во-первых, в 1865 г. произошла отмена рабства во всех штатах, входивших в Конфедерацию. Следовательно, это означало, что достаточно крупная часть граждан Америки получила возможность активно включаться в общественно-политическую и экономическую жизнь страны. Однако в следующее десятилетие обнаружился значительный его упадок. Так, если в 1870 г. только в штате Нью-Йорк действовало 71 общество страхования жизни,  в которых было застраховано капиталов более чем на 610 млн. долларов, то в 1878 г. число этих обществ уменьшилось вдвое , а сумма застрахованных капиталов стала меньше в четыре раза.
 Данная финансовая ситуация имела истинно американский масштаб: застрахованные суммы сократились по тогдашнему курсу почти на 1 млрд. русских рублей.
 В поисках новых рынков крупные американские общества страхования жизни, прежде всего, "Нью-Йорк" и "Эквитебель", начали рассматривать Европу в качестве дополнительного рынка их деятельности и в течение 1880-х гг. быстро приступили к развитию там своих операций. 

Итак, страховая компания «Нью-Йорк» начала свою деятельность по развитию стратегии выхода на международный рынок и, необходимо отметить, делала это достаточно успешно. Так, во второй половине 19 века Общество владело не только филиалами компании в различных городах мира, но и  недвижимым имуществом. Например, в штатах Нью-Йорк, Нью-Джерси, Миссури, Минезота, Небраска и Монреаль в Канаде.
 Более того в Париже, в Берлине, в Вене, в Амстердаме данное страховое общество располагало различными видами недвижимости. По документам общества общая сумма ссуд, выданных Обществом для обеспечения данного имущества, составляла довольно немалую сумму, а именно 20.825,483 64 долларов.

Для создания эффективной работы в других городах и странах, Общество вносило изменения в уставе компании для каждого отдельного субъекта в частности. Другими словами, вне штата Нью-Йорк Общество применило свой устав к местным законам, существующим во всех других штатах США, а также за пределами страны.

Что касается работы компании за рубежом, стоит также отметить, что основными изменениями устава Общества для работы в других странах (а именно в Германии,  Австрии, Швейцарии и России) являлись вопросы, касающиеся помещения капиталов страхователей. Кроме этого, Общество было обязано вести точный счет излишка, отложенного для будущего распределения прибылей, в котором  должен быть указан точный размер сумм по этой статье. О состоянии этого излишка необходимо было доводить до общего сведения в конце каждого года посредством подробных отчетов.

Таким образом, американская страховая компания «Нью-Йорк» старалась укрепиться на международном рынке за счет нахождения компромисса с местным законодательством стран, для того чтобы юридически вписаться в эту систему.
Годовые отчеты Общества, представленные суперинтенденту департамента страхований  штата Нью-Йорк, дают представление о достаточно разветвленной сети его филиалов.
   В основном компания «Нью-Йорк» первоначально обращала свое  внимание на страны, где страховой рынок был недостаточно высоко развит. В этом случае американское Общество страхования жизни не сталкивалось с проблемой острой конкуренции, как в случае с рынком в Соединенных Штатах. В данных отчетах находилась информация о филиалах в Латинской Америке (1880-е гг. - Аргентина, Бразилия); Болгарии, Канаде, Франции (1899), Великобритании (1870), Венгрии, Италии, Германии, России, Сербии, Швейцарии, Новой Зеландии. Отчетный список процентных бумаг, принадлежащих обществу, также включал в себя внушительное количество наименований, что говорит о достаточно успешной деятельности компании не только на отечественном рынке, но и за рубежом. Так, общая стоимость всех ценных бумаг на 1894 год  составляла  95,029,047 78 $,
 что по меркам того времени являлось внушительной суммой.

Что касается компании «Эквитебль», то ее международная сеть представительств была значительно меньше. Так, известно, что данное Общество перед тем как открыть свое отделение в России начало свою работу в Германии, Швейцарии и Франции.  

Стоит также обратить внимание на тот факт, что в одном из номеров журнала «Страховое обозрение» была опубликована статья, посвященная так называемой фальсификации отчетов компанией «Эквитебль», а также отношению к деятельности данного Общества со стороны правительств стран, в которых были открыты отделения. В частности, там говорилось о том, что
"правительство Швейцарской республики недавно запретило обществу "Эквитебль" операции по новым полисным его условиям, найдя их вредными для населения; кроме того, представители общества "Эквитебль" в Швейцарии в последнее время были привлечены к суду за распространение ложных циркуляров и, несмотря на апелляцию, обвинены вердиктом Швейцарского суда. То же общество "Эквитебль" опубликовало три совершенно различных отчета об общих своих операциях за 1888 г., а именно в Америке, Германии и Швейцарии; если предполагать, что один из этих отчетов верен, то два других, несомненно, ложны".

Необходимо обратить внимание, что самыми успешными и наиболее сильными конкурентами являлись три компании, среди которых было и страховое Общество «Нью-Йорк».  Так называемую «Большую тройку» страховых компаний в США  составляли : «New York Life”, “Equitable” и «Mutual Life
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 Среди данных трех компаний прослеживалась достаточно жесткая конкуренция. Так, если в 1890 году выплаты компании «Нью-Йорк» составили 8,008,174$, то в 1895 году эта цифра достигла 10,965,20$. В то же время компания «Эквитебль» в 1890 году выплатила премий на сумму 8,639,173, а в 1895г. - 9,705,427$.  Что касается компании «Взаимное страхование жизни», то прослеживалось заметное отставание от ее главных конкурентов (1890 г. - 1,435,586$, 1895 г. - 4,899,266$).
 Однако, по сравнению с другими страховыми компаниями Америки данные три Общества показывали наиболее высокие результаты и составляли к 1890 году 86 % всего страхового ранка США.


Таким образом, страховая компания «Нью-Йорк», а затем  «Эквитебль» прочно укрепившись на отечественном рынке, начали достаточно активную работу по развитию своей международной сети. Однако, достаточно трудно оценить, насколько успешной была эта деятельность в других странах. Приведенные статьи доказывают, что исследуемые американские компании сталкивались со множеством протестов со стороны местного населения, касающихся достоверности тарифов, предлагаемых компаниями. Несомненно, Общества не могли не обратить внимания на страховой рынок в Российской Империи, который в конце 19 века еще непрочно обосновался в стране и нуждался в инвестиционной поддержке.
2.3 Начало деятельности на российском рынке страховой компаний «Нью-Йорк» и «Эквитебль» в конце XIX века

Интернационализация хозяйственной жизни во второй половине 19 века охватила и сферу страхового дела в России. В 1885 году по Указу Александра II был снят запрет на деятельность иностранных страховых компаний в России. 
Законодательная база для работы иностранных страховых компаний в Российской Империи включала в себя  Распоряжение правительства от 1899 года, в котором были установлены "Правила для иностранных страховых обществ, открывающихся в России".  Они предусматривали "для обеспечения за убытки страхователей внести в Русский Государственный банк в наличных деньгах или государственных бумагах залог в том размере, какой будет определён по взаимному соглашению министров внутренних дел или финансов, в зависимости от сумм, которые общество должно иметь для безостановочного производства платежей по полисам". В уточнение к вышесказанному, для того, чтобы начать производить свои операции в России, иностранные страховые компании были обязаны предварительно внести в государственное казначейство денежный залог в размере 500 тысяч руб. и резервировать на счётах государственного банка 30% поступлений страховых платежей.
 Данные резервируемые суммы предназначались для обеспечения обязательств иностранных обществ перед страхователями по заключённым договорам личного страхования. Вместе с тем, учитывая долговременный характер этих договоров, государство получало дополнительные финансовые ресурсы для вовлечения их в хозяйственный оборот страны. Все операции личного страхования проводились иностранными страховщиками в российской национальной валюте. Управление делами каждого иностранного  общества в России осуществлялось через соответствующее генеральное агентство, работники которого (служащие и страховые агенты) подбирались из граждан России.  
Законодательством также было разрешено страховать недвижимое имущество, находящееся в России, непосредственно в иностранных страховых компаниях, расположенных за рубежом, если у страхователя имелся письменный отказ со стороны российских страховщиков заключить соответствующий договор или когда страховщик требовал установить стразовую премию, превышающую 2,5% суммы риска.  Проведённая С. Ю. Витте в 1895-1897 гг. денежная реформа, в результате которой были введены золотой монометаллизм и свободная конвертируемость рубля, создала благоприятные предпосылки не только для работы иностранных акционерных страховых обществ в стране, но и для активизации перестраховочной деятельности. 
Важной особенностью правового регулирования общероссийского страхового рынка было отсутствие основополагающего закона о страховой деятельности. Страховые правоотношения регулировались торговым уставом， уставами самих страховых компаний, полисными условиями (правилами страхования), отдельными постановлениями и распоряжениями правительства.

Рассмотрим также  требования для разрешения работы в России  иностранных страховых компаний. По действующим тогда правилам, Высочайше утвержденным 19 ноября 1871 года Положением Комитета Министров,
 иностранное страховое общество, желающее производить свои операции в России, было обязано подчиниться следующим условиям: 
1. «при ходатайстве о разрешении на производство операций по страхованию в России представлять действующий устав общества и годовые отчеты его не меньше, как  за последние три года (в русском переводе);

2. для обеспечения вознаграждения за убытки страхователей, внести в Русский Государственный Банк, наличными деньгами, государственными фондами или гарантированными Правительством % Бумагами, залог, в размере 500 т.р., независимо от тех сумм, которые общество должно иметь для безостановочного производства платежей по полисам;

3. в точном исполнении обязательств по страхованиям, быть ответственным сверх находящихся в России сумм и залога, всем прочим своим имуществом;

4. подчиняться существующим в России законам;

5. относительно условий страхования и порядка выдачи вознаграждений руководствоваться правилами, постановленными в уставе одного из русских подобного рода обществ, которое должно быть указано при самом разрешении операций;

6. в случае споров и исков страхователей подчинять приговорам русских судебных постановлений;

7. производить операции через особых уполномоченных агентов, имена и местопребывание которых должны быть известны правительству;

8. по истечении каждого года, в течение первых трех месяцев нового года , публиковать в Правительственном Вестнике как полный отчет о балансе по всем своим операциям, так и частный отчет и баланс по операциям в России, и сверх того;
9. обществу должно быть предъявлено, что выдаваемое ему разрешение может быть во всякое время взято назад и уничтожено по усмотрению Русского Правительства, без всякого объяснения причин».

Необходимо обратить внимание, что данные требования носили достаточно либеральный характер и позволяли любой иностранной страховой компании, готовой соблюдать данные требования, работать на российском рынке страховых услуг.

Американские Общества Взаимного Страхования Жизни «Нью-Йорк» и «Эквитебль», активно открывавшие свои отделения в различных странах, обратили свое внимание и на российский рынок.  Надо отметить, что несмотря  на медленные темпы развития системы личного страхования в России, в период с конца 19  и до начала 20 века с стране отмечались бурные темпы урбанизации. Большие города  притягивали мигрантов из провинций, давая тем самым им новые возможности. В частности, в крупном городе было проще найти работу  и получить образование.  Таким образом, происходило формирование городского среднего класса, который являлся потенциальным клиентом страховых компаний.

Начало выхода американского страхового Общества «Нью-Йорк» на российский рынок относится к 6 июня 1894 года, а именно к моменту подачи ходатайства о рассмотрении разрешения  распространения своих действий в России. 
 Данное ходатайство было направлено американским Обществом в Министерство внутренних дел в хозяйственный Департамент. 

По требованиям российского законодательства американская страховая компания «Нью-Йорк» должна была подчиниться не только правилам работы иностранных страховых компаний в России, но и приложить к ходатайству соответствующие документы. В частности, американским Обществом были предоставлены:

1. Законодательное постановление Правительства штата Нью-Йорк от 21 мая 1841 года об утверждении правил для деятельности образованного в г. Нью-Йорк общества «Nautilus” (преобразованного в 1849 г. в общество «Нью-Йорк» для страхования жизни).

2. Законодательное постановление Правительства штата Нью-Йорк от 4 апреля 1838 г. об утверждении правил образуемого в г. Нью-Йорк страхового общества, под названием «Nautilus”.   

3. Законодательное постановление правительства штата Нью-Йорк от 18 апреля 1843 года о предоставлении обществу «Nautilus” сверх предоставленных ему законом от 21 мая 1841 года операций, организовать взаимное страхование на основании правил, предписанных для деятельности сего общества в приведенных выше законодательных актах, или же на началах , коими руководствуется в своей деятельности учрежденное 12 апреля 1845 года «Нью-Йоркское общество взаимного страхования».

4. Утвержденные 12 апреля 1842 г. Правительством штата Нью-Йорк правила для деятельности «Нью-Йоркского общества взаимного страхования».
  

После рассмотрения данного ходатайства российским правительством Общество Взаимного Страхования «Нью-Йорк» 10 октября 1885 года  получило "высочайше дарованную концессию" на проведение операций по страхованию жизни в России. Положение Комитета министров , разрешающее деятельность компании, содержало оговорку, что оно "может быть во всякое время взято назад и уничтожено, по усмотрению русского правительства, без всякого объяснения причин".
 Такое достаточно жесткое положение о деятельности американских страховых Обществ в России можно объяснить тем, что Правительство Российской Империи не имело четкого представления о последствиях деятельности американских страховых Обществ на российском рынке, в силу отсутствия опыта по привлечению иностранных компаний на российский рынок страхования. 

Что касается получения разрешения на деятельность в России страховой компанией «Эквитебль», то, в отличие от своего конкурента, данное страховое общество столкнулось с рядом препятствий. Впервые ходатайство на разрешение  «производить свойственные Обществу операции в Империи»
 было подано  поверенным Американского общества взаимного страхования  жизни «Эквитебль» С. Шмеем в 1886 году.  К заявлению, направленному министру финансов,  был также приложен ряд документов
: 

1. Объяснительная записка об Обществе «Эквитебль»
2. Отчеты Общества за 1883, 1884 и 1885 гг.

3. Удостоверение о получении Обществом концессий в королевстве Прусском, Государстве Австрийском, и в Великом Герцогстве Гессенском.

4. Доверенность Общества с переводами
5. Два полиса с переводами

 Анализируя данный перечь документов, можно установить, что страховое Общество «Эквитебль» предоставило более расширенный список документов, что могло бы стать преимуществом в получении разрешения на деятельность. Однако, как показывают официальные исторические документы, а именно переписка между Министерствами внутренних дел и финансов , Правительство Российской Империи постоянно откладывало выдачу разрешения Обществу «Эквитебль». В качестве причин необходимо выделить следующие. Во-первых, опасения российского правительства  по поводу исправного исполнения всех принимаемых на себя этим Обществом обязательств. Во-вторых,  возможное ограничение интересов русских страхователей в случае допущения компании «Эквитебль» на российский рынок.  Впоследствии Министерства пришли к выводу  о необходимости «составления подробных правил или условий деятельности этого Общества в России.
 Для осуществления заданной цели министром внутренних дел Б.В. Штюрмером было предложено создать специальную комиссию для более обстоятельного обсуждения правил деятельности американской компанией «Эквитебль» и «точным определением условий для получения разрешения на производство свойственных им операций в Империи».

Не менее интересным является тот факт, что в одном из своих многочисленных ходатайств на разрешение деятельности представитель компании «Эквитебль» С. Шмей ссылался на то, что его конкурент (а именно компания «Нью-Йорк») , имея показатели несколько хуже чем «Эквитебль»
, смог получить разрешение на страховую деятельность и уже в течение нескольких лет активно работает на российском рынке.  Сидней Шмей также указывал на то, что «всякая монополия может иметь лишь вредные для государства последствия»
, а учитывая тот факт, что  устав компании «Эквитебль» предоставляет существенные преимущества страхователям и официально заявляет  о своем согласии подчиниться всем условиям, которые будут впредь выработаны Комиссией, установленной в Министерстве Финансов,  не существует ни малейшего повода не разрешать  Обществу «Эквитебль» тоже начать свои операции в России.
Комиссия из представителей Министерства Внутренних Дел, Финансов, Иностранных Дел и Государственного Контроля, собранная 18 ноября 1886 г., была утверждена управляющим Министерством финансов И. А. Вышнеградским.
  В частности, Комиссия не возражала против участия иностранных страховых компаний в прямом страховании жизни на территории Российской Империи.

 В 1887 г. Министром внутренних дел были утверждены “Правила отчетности и контроля отчисляемого для обеспечения страхователей общества в России резервного фонда и поверки операций общества”.
 Данные правила содержали информацию о правильной форме ведения отчетности. В частности, американское общество «Нью-Йорк»  обязано было вести специальные книги для правильного учета заключаемых ими страхований; ведомости о выданных полисах, которые необходимо было ежемесячно предоставлять в Министерство внутренних дел. На тех же основаниях в 1889 году были дарованы концессии французскому страховому обществу «Урбэн» и американскому «Эквитебль».
Стоит также отметить, что все операции личного страхования естественно производились компанией «Нью-Йорк» и «Эквитебль» в русской валюте. Управлением делами данных американских обществ в России занималось соответствующее генеральное агентство, аппарат которого ( в него входили непосредственно служащие и страховые агенты) подбирался на месте из числа российских граждан. Генеральное агентство страхового общества «Нью-Йорк», которым управлял Главный директор для России П.П. Меллер, находилось в Санкт-Петербурге по адресу Невский проспект д.22.
 Правление же компании «Эквитебль» находилось по соседству по адресу Невский проспект, д. 21. Главным уполномоченным для всей России и Финляндии  первоначально являлся Сидней Шмей, а с 1895 года — П.И. Попов.

Не меньший интерес представляет тот факт, что американская компания «Нью-Йорк» участвовала не только в страховой, но и в инвестиционной деятельности в Российской Империи. Так, в 1899 году было подписано соглашение между Обществом взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» (представляемый американскими банкирами Дж. Перкинсом и У. Ингерсолом)  и  Петербургским международным банком о выпуске займа Юго-Восточной и Владикавказской железных дорог на 10 миллионов долларов (в российском эквиваленте данная сумма составляла примерно 20 миллионов рублей).
 В качестве причины заключения такого соглашения необходимо выделить проведение новой политики со стороны Министерства финансов (возглавляемого С.Ю. Витте) получения займов за границей. Главная задача данной политики заключалась в поиске оптимальных условий финансовых заимствований в интересах увеличения национального богатства на основе индустриализации Российской Империи.  Таким кредитором и стала нью-йоркская компания, предоставив 4%-ый займ для России. Взамен компания получила со стороны российского правительства некоторые преимущества. В частности,  для деятельности в России не допускались другие американские страховые компании (например, «McCurdy Insurance» и «Mutual Life Insurance Company»),
 кроме «Нью-Йорк» и «Эквитебль», тем самым снижался риск создания еще большей конкуренции между страховыми компаниями. 
Однако, такая инвестиционная деятельность американской страховой компании, как уже было сказано выше, являлась лишь вынужденной мерой для стабильного существования на российском рынке страхования. Выполняя требования российского правительства, компания «Нью-Йорк» в то же время старалась поскорее вывезти все свои свободные средства для инвестирования в другие проекты уже непосредственно в США и Канаде.  Данная американская компания также не вкладывала  средства в покупку недвижимости в России. Во-первых, это не поощрялось правительством Российской Империи, а во-вторых, не оправдывалось по причине низкой доходности таких инвестиций.

Стоит также отметить сотрудничество исследуемых Обществ взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» с российскими банками, в которых компании размещали свои активы.  Такими банками являлись: Азовско-Донской Коммерческий Банк, Волжско-Камский Коммерческий Банк, Второе Рижское Общество Взаимного Кредита (г. Рига), Дерптский Банк (г. Юрьев), Псковский Коммерческий Банк, Санкт-Петербургский Коммерческий Банк, Санкт-Петербургско-Азовский Коммерческий Банк, Сибирский торговый Банк (Санкт-Петербургское отделение) и т.д.
 Американские страховые компании сделали выбор в пользу именно данных банков по причине того, что они являлись наиболее крупными и надежными в конце 19- начале 20 вв.
Активная страховая деятельность Общества «Нью-Йорк» и «Эквитебль» стала причиной нарастания конкуренции между отечественными и иностранными страховыми компаниями. Отметим, что  доля иностранного капитала в страховом деле в 1890 г. уже  составляла 24,4%. 
 Также в «Обществе русского перестрахования» (начавшем действовать 3 декабря 1895 г. с основным капиталом 3 млн. руб., запасным – 1 млн. руб. и резервом премий по текущим страхованиям – 2,4 млн. руб.) по данным о состоянии баланса на 1 января 1903 г. из 8,360 млн. руб. активов процентных бумаг было на 2,816 млн. руб. (33,7%).
 В то же время в российском отделении американского Общества взаимного страхования «Нью-Йорк»  из общего объема активов 10,147 млн. руб. (по состоянию на 31 декабря 1903 г.) в процентные бумаги было вложено 8,804 млн. руб. (86,8%).
  Эти статистические данные позволяют сделать вывод о  том, что  активы иностранной страховой компании «Нью-Йорк» составляли гораздо большую часть в отличие от отечественных компаний, что не могло не отразиться на их прибыли.
Итак, надо отметить, что российское правительство предоставило достаточно либеральные требования для работы компании «Нью-Йорк» в стране в отличие от компании «Эквитебль», которая предпринимала несколько попыток для получения разрешения на страховую деятельность в России. Однако, как уже было сказано выше, с появлением иностранных страховых обществ возросла конкуренция между отечественными страховщиками и представителями зарубежного страхового бизнеса, что не могло не стать причиной резкой критики в адрес последних.
Глава 3
Деятельность американских страховых компаний «Нью-Йорк» и «Эквитебль»  в России в период с 1885-1918 гг.
3.1 Анализ деятельности компаний в России в период с 1885-1918 гг.

Анализ деятельности Общества взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» был произведен на основе материалов, хранящихся в Российской Государственном Историческом Архиве (РГИА), а также Российской Национальной Библиотеке (РНБ).

 В качестве источников использовались:

· годовые отчеты страховых обществ о состоящих на лицо застрахованных лицах и суммах в Санкт-Петербурге за 1890-1917 гг.; 
· годовые отчеты компаний «Нью-Йорк» и «Эквитебль» о приходах и расходах, а также выплатах премий застрахованным;

· переписки компаний с центральными учреждениями Министерства финансов по части торговли и промышленности; 

· тарифы премий и правила по страхованию; 

· страховые полисы; 

· списки служащих.

   Ответственность за все операции в России несли главные агентства общества в Санкт-Петербурге. В обязанности агентств входила ежегодная публикация в печати специальных отчетов о проведенных операциях в России, включающих в себя такие аспекты: подробный баланс и счет прихода и расхода, с указанием суммы поступивших премий, платежей и прибыли.

  После запрета на применение тонтинной системы страхования в России  Общество «Нью-Йорк» было вынуждено изменить свои тарифные планы, и на основании одного из циркуляров ввести в России «страхование с возвратом всех уплаченных премий» в случае смерти страхователя в течение им самим избранного периода в 10,15 или 20 лет.

 Рассмотрим новый тариф компании, представленный в ежемесячном журнале «Страховое обозрение».

Необходимо обратить внимание на то, что после данного запрета американская страховая компания ввела повышенный тариф на свои услуги. В данной статье ставится вопрос, имело ли это Общество, именующее себя взаимным, право пользоваться в России специально для этой страны повышенным тарифом, оставив во всех прочих странах прежний низший тариф? Так как от того, что прибыль будет выдаваться ежегодными дивидендами, а не по истечении тонтинных периодов, - качество рисков, представляемых русскими страхователями, не изменилось, климатические и культурные условия России также не ухудшились. На основании таблицы
, в которой сопоставлены ставки Общества «Нью-Йорк»  по прежнему и по новому тарифу со ставками двух русских страховых Обществ, имеющих одинаковые тарифы: «Российского застрахования капиталов и доходов, учрежденного в 1835 году» и Общества «Россия» для лиц 40,45 и 50 лет, можно составить сравнительную характеристику деятельности данных страховых компаний.

Из этой таблицы мы видим, что общество «Нью-Йорк» по действию нового законодательства было лишено возможности обещать русским страхователям высокие отсроченные прибыли и, поставленное в необходимость выдавать полиса с ежегодным распределением прибылей, увеличило тариф по страхованиям на случай смерти от 6,39% до 22,1% против своего прежнего тарифа и от 11,45% до 20,78%  (против тарифных ставок русских Обществ), а по смешанному страхованию от 0,45% до 6,92% в первом случае и от 8,27% до 10,74 % в последнем.

В данной статье А. Бунакова
 также как и во множестве других заметок, представленных в журнале «Страховое обозрение» акцент сделан на мнении о том, что выгоднее для гражданина было бы заключить договор о страховании в отечественном страховом обществе, не переплачивая больших взносов.

Однако, на основании нескольких годовых отчетов, в которых содержится информация, представленная обществом за период с 1888 по 1903 гг.  по поводу номера полиса центрального правления в Нью-Йорке и в России, фамилии, имени, отчества страхователя,  его застрахованного капитала, плана, размера годовой премии, возраста при страховании, начала страхования, а также времени, когда был  выдан полис и суммы резервного фонда,  можно сделать вывод о достаточно успешной и выгодной деятельности компании. Так, например, сумма действительного резерва компании постоянно увеличивалась ( с 613.613.41 рублей в 1888 году
 до 1.139.504,61 рублей в 1890
), не смотря на рост и расходов компании по уплате компенсаций по смертным случаям, по смешанным страхованиям, по которым наступил срок или учтенным ранее срока, выплате пожизненной ренты, прибыли страхователям и за досрочный выкуп контрактов, а также других расходов по выплате пошлин и премий, уплаченных за перестрахование, комиссий, гонораров докторам и расходов агентств.  Однако, доход с капиталов (7,951.264 руб. в 1888 г.) все же превышал более чем на 2,000.000 руб. сумм, уплаченных по смертным случаям.
 Кроме этого, стоит обратить внимание также на количество страховых полисов, выданных Обществом «Нью-Йорк». Если в 1881 году было выдано всего 9 941 полисов, то уже в 1886 г. это количество возросло до 22 027.

Необходимо отметить, что клиентами страхового Общества «Нью-Йорк» становились граждане различного возраста и достатка. Страховой капитал обычно составлял от 10 000 до 14 000 рублей,  а период страхования колебался от 20 лет до пожизненного срока страхования.
 Данные факты говорят о том, что  Общество вовсе не являлось доступным только для привилегированных классов  граждан, а направляло свою деятельность на предоставление услуг гражданам всех слоев общества.

Последим динамику роста компании «Нью-Йорк»  на основе годовых отчетов за 1890 и 1894 гг. (для сравнения были взяты еще две страховые компании: «Россия» и «Эквитебль»). В 1890 году компанией «Нью-Йорк» было получено премий на сумму 722,053 31 рублей
 (сравним: компания «Россия» - 491,554 50 рублей, но с учетом того, что это данный только по страхованию жизни).
 Однако, уже в 1894 году  компания «Нью-Йорк» получила премий на сумму  1,620,317 90 рублей,
 а резервный фонд к началу отчетного года  составил 3,139,095 99 рублей ( компания «Россия» - 3,003,555 97 рублей,
 «Эквитебль» - 799, 710 19).
 Отметим, что компания «Россия» занималась не только страхованием жизни, но и страхованием от огня, страхованием транспорта, а также страхованием от несчастных случаев.  Таким образом, американское Общество страхования жизни «Нью-Йорк» занимала второе место среди лидеров по страхованию жизни в Российской империи, уступая лишь страховой компании «Россия», которая прочно укрепилась на отечественном рынке.

Рассмотрим более подробно деятельность другой американской страховой компании. Общество «Эквитебль», начавшее работать в России несколько позднее, чем компания «Нью-Йорк» (а именно 5 сентября 1890 года), по темпам развития не уступала своему конкуренту. Сравним данные по операциям данных страховых Обществ.
 Уже в начале своей работы компания «Эквитебль» владела резервным фондом на сумму 1228,1 тыс. рублей  (сравним: компания «Нью-Йорк» - 3959,3 тыс. руб.). Принимая во внимание тот факт, что к 1890 году Общество «Нью-Йорк» производило свои операции уже в течение пяти лет, можно сделать вывод о том, что компания «Эквитебль» предлагала своим страхователям довольно выгодные тарифы. 

Еще одним фактором, способствующим успешной деятельности данной американской страховой компании, являлась проведённая С. Ю. Витте в 1895-1897 гг. денежная реформа, в результате которой был введен золотой стандарт валюты, а также  свободная конвертируемость рубля, что создало благоприятные предпосылки не только для работы иностранных акционерных страховых обществ в стране, но и для активизации перестраховочной деятельности. 

Необходимо особо подчеркнуть тот факт, что обе компании, еще до начала своей официально разрешенной деятельности, негласно производили страховые операции, тем самым нарушали законы Российской Империи. Об этом свидетельствуют различные статьи разоблачительного характера в издании «Петербургский листок»
, а также письма в Министерство внутренних дел. В частности, в одном из номеров вышеназванной газеты была представлена статья под названием «Загадочное страхование»
, в которой поднимался вопрос, касающейся основании деятельности иностранной компании «Эквитебль» на территории России, так как Общество активно  «заключает страхования и на днях еще, например, застраховало, как нам передают, жизнь одного их представителей банкирского дома».

 Средства страхового фонда компании «Нью-Йорк» за 1914 г., находящиеся в Государственном банке, составляли  в русских процентных бумагах 41,8 млн. руб., в том числе по счету резервов премий на 40,4 млн. руб. Данные ценные бумаги являлись своего рода залогом, который не мог быть выдан страховому Обществу без разрешения Министерства внутренних дел.

На основе представленной статистической информации, можно констатировать, что Российская Империя за недолгое период времени действия иностранных страховых компании на территории страны заняла второе по важности место среди зарубежных отделений общества «Нью-Йорк» и удерживала его до конца рассматриваемого периода.
Уже в 1910 г. капитал иностранных страховых обществ в России составлял 66,2 млн. рублей. В 1912 г. в иностранные компании всего заключили  56286 договоров личного страхования на страховую сумму около 121 млн. рублей. Такая активная деятельность иностранных компаний привела к серьезной конкуренции между иностранными и отечественными страховыми обществами. К примеру, российские компании страхования жизни они заключили  в том же году 162638 договоров на сумму около 467млн. рублей (из расчета на 8 российских страховых компаний).

Причинами такой сильной конкуренции являлись высокие тарифы в иностранных компаниях, а также и суммы премий страхователям были значительно выше российских. Так, средняя сумма полиса составляла: у государственных сберегательных касс – 1,5 тысяч рублей, у российских акционерных страховых обществ – 2,5 тысяч рублей, у иностранных – 4,3 тысяч рублей. На 1 января 1915г. общий российский страховой портфель по страхованию жизни включал 484 тыс. полисов на сумму 1077 млн. рублей. На иностранные общества приходилось 59 тысяч полисов на сумму 255 млн. рублей (12% полисов и 24% страховой суммы).

Таким образом,  можно сделать вывод о том, что американские страховые компании «Нью-Йорк» и «Эквитебль», несмотря на некоторые запреты со стороны российского правительства, а также протекционистскую политику,  прочно укрепились на страховом рынке Российской Империи, составив достаточно сильную конкуренцию отечественным страховым обществам. Подводя итоги, отметим, что в период с конца 1880-х гг. до 1914 г.   происходило активное развитие и рост численности российских представительств американских страховых обществ. Однако, если проводить сравнительный анализ данных американских компаний, можно заметить следующее: по сравнению с компанией «Эквитебль», «Нью-Йорк» имел почти в два раза больший объем операций, более широкую сеть представительств (кроме Петербурга и Москвы, в Киеве, Харькове, Одессе, Ростове-на-Дону, Риге, Варшаве и Лодзи) и более широкий круг обслуживающих банков – начиная от Волжско-Камского и «Лионского Кредита» и до таких региональных банков как Варшавский торговый, Рижский биржевой и коммерческий банк в Лодзи.
3.2 Критика в адрес Обществ Взаимного Страхования

«Нью-Йорк» и «Эквитебль»

Правительство Российской Империи, придавая первостепенное значение возможно более широкому распространению среди населения страхования жизни, впоследствии признало  необходимым прекратить в России тонтинное страхование, которое могло надолго лишить доверия к такому способу накопления народных сбережений. Тонтинные системы страхования жизни, основанные на продолжительных накоплениях прибылей, выдаваемых затем только дожившим до определенного срока страхователям, являлись существенным тормозом в развитии личного страхования. Являясь чуждым страхованию придатком, рассчитанным лишь на стремлении получения прибыли, эти системы не могли гарантировать устойчивости благосостояния лиц, обеспеченных страхованием. Следует подчеркнуть, что тонтинная система, применяемая, компанией «Нью-Йорк», рассматривалась в России в качестве способа привлечения насколько возможно большего числа страхователей, умалчивая при этом, что эти благоприятные результаты получались отчасти благодаря уничтожению, отчасти же путем уменьшения прибыли остальных застрахованных.

 В связи с этим 25 марта 1894 года было издано Высочайшее постановление, по которому  запрещалось всем действовавшим в России страховым обществам заключение договоров страхования жизни с участием в прибылях, накопляемых в течение определенного срока за счет страхователей. 

Общество взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» в таком случае вынуждено было отказаться от системы тонтинного страхования жизни. Однако, как отмечалось в российской печати,  американская компания лишь несколько видоизменила запрещенный в России вид страхования. «Пользуясь доверчивостью и некомпетентностью русской публики в страховых вопросах, американская компания пускает в ход под видом «новой комбинации» страхование с возвратом премий».
 

Отрицательное отношение к системе тонтинного страхования в российском обществе было настолько велико, что ее сравнивали с «филлоксерой, в корне подрывающей благородный принцип европейского страхования жизни».
 Также говорилось, что страхование жизни по правилам тонтинной системы, уже было осуждено всеми специалистами во Франции, в Австрии, в Италии, в Германии и в Англии, так как, вследствие безнравственного начала этой системы, она  заставляет относится к ней с полным презрением. 

Анализируя статью С.Ф. Фейгина,  в которой произведено исследование на тему вопроса выгодного страхования в компании «Нью-Йорк», можно сделать вывод, что данные, собранные автором, заставляют усомниться в правильности решения застраховаться в данном Обществе, так как переплаты клиента Обществу с каждым годом все возрастали, тем самым прогрессировала не прибыль страхователя, а его убыток. 

Для примера рассмотрим один из случаев такого страхования. По полису Общества  «Нью-Йорк»  №1009789 застраховался в Петербурге гражданин в возрасте тридцати лет в 5000 р. по смешанной таблице на 20 лет с уплатой премии по 133 р. 65 к. за каждое полугодие или 267 р. 30 к. в год. Такое же точно страхование , но без участия в прибылях, в любом из Русских обществ стоило 220 р. 25 к., т.е. на 47 р. 05 к. в год дешевле, чем в Обществе  «Нью-Йорк», а за 20 лет эта разница бы выразилась уже солидною суммой в 941 рубль. Таким образом, клиент за участие в прибылях должен ежегодно переплачивать Обществу  «Нью-Йорк» 47 руб. 05 к.

Итак, акцент в данных публикациях делался на недобросовестное введение в заблуждение российских страхователей, путем введения вместо тонтин так называемых «даровых полисов», суть которых состояла в получении с клиента насколько можно высокой платы и, вместе с тем, оставлении его при ошибочном убеждении, что страхование в американской компании  дешевле, чем в других.
Также нередко встречались публикации на тему недобросовестного выполнения обязательств Общества по выплате премий по окончанию действия страхового периода. Так, например, в 1900 г. сообщалось о нарушении страховым обществом выполнения обязательств в отношении родственников Израиля Калиша, который был застрахован в данном обществе и умер от воспаления легких. Как говорилось в заметке,  «на основании того же п.29, страховые премии должны быть уплачены не позже 2-3 месяцев, но общество «Нью-Йорк» не только не уплатило нам застрахованную сумму, но предъявило уголовное преследование к своему врачу, доктору Л.Б. Дашевскому, что будто бы к осмотру к нему являлся не тесть наш Израиль Калишь, а некий Войханский».
 Стоит обратить внимание, что даже когда данное дело перешло к судебному следователю и  в течение года допрашивалась масса свидетелей, в суде постановили прекратить дело за недостаточностью улик, что ставит под сомнение честность деятельности данной страховой компании.
Более того, активную кампанию против деятельности иностранных обществ страхования жизни развернула передовая статья газеты "Свет" от 20 февраля 1890 г.
 Так, в ней сообщалось, что "следует восстать против вторжения иностранных страховых компаний, допущение которых передаёт в руки иностранных деятелей громадные суммы кровных сбережений русского народа". По мнению данной газеты, страхование в иностранных обществах является «недостойным человека, любящего свою Родину".

Наибольший интерес представляет фундаментальный доклад "О деятельности американских обществ по страхованию жизни в России",
 прочитанный в апреле 1890 года в Обществе для содействия Русской торговле и промышленности, представлявшем собой своего рода комиссию с участием представителей торгово-промышленных кругов и правительства. В докладе было выдвинуто обвинение  американских компаний в использовании далеких от целей страхования спекулятивных тонтинных схем. Основной вывод доклада сводился к тому, что страхование жизни должно иметь чисто национальный характер, тонтинных операции должны быть запрещены и необходимо ходатайствовать перед правительством "о недопущении  в России иностранных предприятий страхования жизни вообще и американских обществ "Нью-Йорк" и "Эквитебль" в особенности".

Получив разрешение на страховую деятельность  в России, компании «Нью-Йорк» и «Эквитебль» начали привлекать своих потенциальных клиентов путем размещения рекламы.  Данные страховые Общества выпускали различные брошюры и рекламные проспекты с лозунгами о выгодности страхования в их компании.  Особенно стоит отметить своеобразный символ компании «Эквитебль». Если дословно переводить с английского языка название этого Общества, то оно будет звучать как «справедливый», «беспристрастный».  На эмблеме компании была изображена древнегреческая богиня мудрости Афина, прикрывающая своим щитом женщину и ребенка, - получателей страховых выплат.  Отметим, что это неплохой маркетинговый ход, поскольку семейные ценности и защита детей  всегда являлись мощным средством воздействия на сознание граждан, поэтому очень часто использовались авторами рекламной продукции для страховых компаний.
На каждом рекламном проспекте было написано, что действия компаний «Нью-Йорк» и «Эквитебль» в России «находятся под постоянным физическим контролем правительства».
 Стоит также обратить внимание на тот факт, что   согласно закону о деятельности страховых обществ в Российской империи от 1894 года «русские иностранные страховые общества, коим разрешено производство операций по страхованию жизни, не имеют права указывать в объявлениях на капиталы, находящиеся вне пределов России".
 Данный запрет можно объяснить существованием в конце 19 века опасений со стороны российского правительства насчет появления сильной конкуренции отечественным страховым компаниям, так как американские страховые Общества, работавшие в России (в частности «Нью-Йорк» и «Эквитебль»), входили в число так называемой «Большой тройки» страховых компаний, занимавших лидирующее положение на рынке США.
Такая активная рекламная кампания иностранных страховых Обществ вызвала резкую критику со стороны обычных граждан России. В многочисленных заявлениях отмечалось, что  так называемые соотечественники стали жертвами «ошеломляющего действия на них неведомой еще в России грандиозной рекламы». Американские компании обвинялись даже в «слишком беззастенчивой изобретательности в деле рекламы». Реклама, в которую вкладывались огромные средства, действительно стала основным средством продвижения иностранными обществами своего страхового продукта на российский рынок. 

Отметим, что даже те ограничения, наложенные на их деятельность в России, использовались ими для саморекламы. Например, на бланках полисов, в рекламных объявлениях и проспектах непременно подчеркивалось, что все их действия находятся «под фактическим контролем русского правительства». Не менее интересным представляется тот факт, что  в середине 1890-х гг. компания «Эквитебль», игнорируя   правила ведения страхования (которые были неписаными, но соблюдались в сфере страхования), нарушила личную тайну русских страхователей, опубликовав в местной периодической печати, а также на отдельных рекламных листовках, списки застрахованных ранее в Обществе и умерших лиц, с указанием их персональных данных (фамилий, званий и размеров выплаченных сумм).
Итак, в целом, все публикации в российской печати, касающиеся страховых обществ «Нью-Йорк» и «Эквитебль»,  носили отрицательный характер. Особенно характерным были обвинения в сторону американской компании о нечестных целях привлечения клиентов для получения страховых полисов. Обсуждение вопроса о деятельности иностранных обществ страхования жизни в России на страницах печати, в государственных и общественных учреждениях продолжалось в течение несколько лет. Однако, практическим результатом этого противостояния стало издание в 1894 году правительственного распоряжения "О воспрещении тонтинных операций" и акта "Об ограничении производства русскими и иностранными страховыми Обществами операций страхования жизни с накоплением прибылей", по которым был введен запрет всем действующим в России страховым обществам (как отечественным, так и иностранным), заключение договоров по страхованию жизни с участием в прибылях по тонтинной системе. После этого уровень критики в адрес иностранных компаний, действовавших на российском страховом рынке, заметно снизился и в последующие десятилетия основной темой, поднимавшейся в прессе отечественными акционерными страховыми компаниями, об американских обществах была тема «упадка доходности и обеспеченности американских обществ страхования жизни».

Заключение

В конце 1880-х гг. начинается процесс ускорения интеграции России в мировой рынок страховых услуг, тем самым происходит внедрение иностранных компаний на российский рынок страхования. В частности, Общество Взаимного Страхования «Нью-Йорк» стало одним из таких ярких примеров. Прочно укрепившись в США, компания приняла решение об активном расширении своей деятельности и в других странах мира. Несомненно, российский рынок страхования, медленными темпами развивающийся в тот период времени, не стал  исключением. Причинами выбора Российской империи в качестве нового поля для своей деятельности являлись, несомненно, такие факторы как отмена крепостного права,  что повлекло за собой экономических подъем, а также формирование среднего класса в стране, который в свою очередь являлся потенциальным клиентом страховых компаний.

Более того, низкий уровень заинтересованности отечественных компаний в создании и развитии системы личного страхования, позволил американской компании «Нью-Йорк» достаточно быстро и легко укрепиться в России. Тем не менее, что касается компании «Эквитебль», то в данном случае, ее представители столкнулись с рядом препятствий при получении разрешения для проведения страховых операций в стране. Это можно объяснить достаточно высокими показателями эффективности деятельности Общества «Нью-Йорк» в России, что повлекло к резкому увеличению конкуренции на страховом рынке страны.

Как показала практика,  в Российской Империи с осторожностью встретили появление крупных американских страховых компаний "Нью-Йорк" и «Эквитебль», имевших к тому времени несколько филиалов по всему миру. Было понятно, что это означало начало возникновения конкуренции между отечественными и иностранными страховщиками на внутрироссийском страховом рынке. В связи с этим, на просторах российской печати началась активная кампания, посвященная критике данных Обществ, объективность которой трудно оценить по причине достаточно сильной конкуренции среди отечественных и иностранных страховых компаний, действовавших в России в то время. В целом, основной акцент был сделан на обвинении американских страховых Обществ в использовании далеких от целей страхования спекулятивных тонтинных схем и создании, благодаря обещаниям о получении высоких и несбыточных прибылей, финансовой системы, которая сегодня получила бы название " финансовая пирамида".
В то же время, на основании архивных материалов, данная работа позволяет сделать вывод о том, что страховое общество «Нью-Йорк» и компания «Эквитебль», как и любые другие страховые компании, искали источники получения прибыли через своего рода фальсификацию данных, предоставляемых своим страхователям по поводу получения прибыли, а также используя повышенные тарифы премий. 

Также работа позволяет сделать вывод о том, американские страховые компании «Нью-Йорк» и «Эквитебль», несмотря на некоторые запреты со стороны российского правительства, а также протекционистскую политику,  прочно укрепились на страховом рынке Российской Империи, составив достаточно сильную конкуренцию отечественным страховым обществам. Подводя итоги, отметим, что в период с конца 1880-х гг. до 1914 г.   происходило активное развитие и рост численности российских представительств американских страховых обществ. Однако, если проводить сравнительный анализ данных американских компаний, можно заметить следующее: по сравнению с компанией «Эквитебль», «Нью-Йорк» имел почти в два раза больший объем операций, более густую сеть представительств (помимо Петербурга и Москвы, в Киеве, Харькове, Одессе, Ростове-на-Дону, Риге, Варшаве и Лодзи) и более широкий круг обслуживающих банков – начиная от Волжско-Камского и «Лионского Кредита» до таких региональных банков как Варшавский торговый, Рижский биржевой и коммерческий банк в Лодзи.
Подводя итог развитию иностранного страхования в дореволюционный период, необходимо обратить внимание на следующее: практически в течение всего периода деятельности иностранных страховых компаний в Российской Империи, начиная с момента появления первых иностранных компаний и вплоть до революционных событий 1917 года, российское правительство проводило протекционистскую политику, постоянно принимало меры по защите отечественной системы страхования. Но в этот период не было прямого запрета на деятельность иностранных страховщиков, политика проведения государственной страховой монополии проявлялась лишь в установлении ограничений на условия деятельности иностранных страховых компаний. 

Тем не менее, этот период очень важен в истории иностранного страхования, поскольку иностранные страховщики за это время прошли путь от первого своего появления на страховом рынке до того момента, когда они уже играли на этом рынке немалую роль, добились определенных достижений и имели свое нишу на российском рынке страховых услуг.
В свою очередь, российско-американские отношения и развитие страхования в России имеют непосредственную связь. Сотрудничество двух стран в области железнодорожного строительства, проведении линий телеграфа и других взаимодействий технического плана постепенно привод к пониманию в кругах российского правительства необходимости привлечения иностранного капитала в Россию. Дружественные отношения между двумя государствами становятся одной из причин выбора в качестве инвестора в области страхования Соединенных Штатов Америки.  Не случайно, среди трех иностранных страховых компаний, две — американские. Однако, анализ правовых норм Российской империи, действовавших в сфере страхования в период с середины XIX и до начала XX века, позволяет сделать вывод о том, что российского правительство проводило последовательную защиту государственных интересов, а также придерживалось протекционистской политики.
В заключение, необходимо обратить внимание на тот факт, что в 19 веке важную особенность правового регулирования общероссийского страхового рынка составляло отсутствие основополагающего закона о страховой деятельности. Страховые правоотношения регулировались,  как правило, торговым уставом， уставами самих страховых компаний, полисными условиями (правилами страхования), отдельными постановлениями и распоряжениями правительства. Отсутствие жесткого контроля со стороны правительства Российской Империи позволило американской страховой компании «Нью-Йорк» прочно обосноваться на российском страховом рынке и получать при этом достаточно высокую прибыль.
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Приложение

Таблица 1
Новый тариф Общества «Нью-Йорк»

	Род страхования
	Возраст 
	Прежний тариф «Нью-Йорка»
	Новый тариф «Нью-Йорка»
	Тариф русских Обществ: «Российского» и «России»
	Увеличение нового тарифа «Нью-Йорка» на %%

	
	
	За 1000 руб. страхового капитала
	Против прежнего тарифа «Нью-Йорка»
	Против тарифов русских Обществ: «Российского» и «России»

	1. На случай смерти:
	
	Руб.
	Руб.
	Руб.
	%
	%

	а) С пожизненной уплатой премии........
	40

45

50
	32,20

39,10

48,50
	35,90

42,60

51,60
	31,80

38

46,30
	11,49

8,95

6,39


	12,9

12,1

11,45

	б) С уплатой 10-ти годичных премий
	40

45

50
	60,40

69

79,60
	73,80

81,30

90,10


	61,10

69,40

79,70
	22,18

17,83

13,19
	20,78

17,14

13,05

	в) С уплатой 15 премий
	40

45

50
	46,50

53,40

62,50
	54,90

61

68,80
	45,90

50,60

61,10
	18,07

14,23

10,08
	19,60

20,05

12,60

	г) С уплатой 20 премий
	40

45

50
	39,80

46,20

54,80
	46

51,80

59,20
	38,90

44,80

52,90
	15,58

12,12

8,03
	18,25

15,62

11,90

	2. Смешанное

	а) На 30 лет
	40

45

50
	37,60

42,50

-
	40,20

45,20

-
	36,30

41

-
	6,92

6,35

-
	10,74

10,24

-

	б) на 20
	40

45

50
	53

56,40

62
	55

58,40

63,60
	50,10

53,20

57,80
	3,76

3,55

2,58
	9,8

9,8

10,03

	в) на 15
	40

45

50
	71

73,80

78,40
	72,50

75,20

79,40
	66,40

68,90

72,70
	2,11

1,9

1,28
	9,2

9,14

9,22

	г) на 10
	40

45

50
	109,10

111,30

115,10
	109,70

111,80

115,10
	101,30

103,10

106,30
	0,55

0,45,

0,00
	8,3

8,41

8,27


Таблица 2
Операции по страхованию жизни американских компаний в Российской империи
 

	Общество страхования жизни 

 «Нью-Йорк»

	Год 
	Получено премий 

(тыс. руб.)
	Уплачено страхователям

(тыс. руб.)
	Резервный фонд

(тыс. руб.)

	1895 г.
	1620,3
	437,9
	3959,3

	1900 г.
	3211,1
	1380,3
	10062,6

	1905 г.
	6182,8
	5289,1
	23733,3

	1909 г.
	6518,9
	9074,1
	34029,6

	1913 г.
	7812,7
	13567,9
	46987,4


	Общество страхования жизни 

 «Эквитебль»

	Год 
	Получено премий 

(тыс. руб.)
	Уплачено страхователям

(тыс. руб.)
	Резервный фонд

(тыс. руб.)

	1895 г.
	799,7
	186,8
	1228,1

	1900 г.
	1415,6
	441,4
	5238,3

	1905 г.
	2366,7
	807,7
	11054,3

	1909 г.
	Нет сведений
	2059,9
	25099,3

	1913 г.
	Нет сведений
	2897,2
	15891,7


� Рапорт товарища и помощника товарища Департамента страхования по ревизии дел Общества взаимного страхования жизни "Нью-Йорк". Январь 1892. - Санкт-Петербург, 1892. - 118 с.


� Страховое обозрение: ежемесячный журнал страховых знаний и вопросов.  - Санкт-Петербург.  - 1890—1916. 


� Новый тариф Общества «Нью-Йорк». Отдельный оттиск из журнала №7, «Страховое обозрение» 1894 г.  (Архив Госстраха. Ленинград. Дело №623/1).// РГИА, фонд 609, опись1, дело 8. - Л.5


� Лисецкий А.К., Миллионы Американского общества страхования жизни "Нью-Йорк": Реклама, сравнит. таблица тарифов и мнимые дивиденды / А.К. Лисецкий. - Самара : тип. З.Л. Гордон и К°, 1908. - 16 с. 


� Мальшинский А.П., Страхование жизни : По поводу американской системы / А.П. Мальшинский. - Санкт-Петербург : тип. т-ва "Обществ. польза", 1891. - 35 с. 


� Милаковский М.Г. О страховом деле в России. - Вильна : тип. А.Г. Сыркина, 1888. - 20 с.


� Назидательный судебный процесс Эванса с обществом "Нью-Йорк". - Санкт-Петербург: тип. А. Бенке, ценз. 1895. - 14 с. 


� Еще немножко правды о страховом обществе "Нью-Йорк" : Из публикаций во всех рус. газетах. - Одесса : Центр. тип, 1910. - 8 с.


�  Вестник финансов, промышленности и торговли. Отчеты торговых и промышленных предприятий. // Министерство финансов Российской империи . - 1885-1917


� Обзор деятельности общества взаимного страхования жизни "Нью-Йорк" за 46 лет со времени основания в 1845 г. по 1890 г. включительно. - [Санкт-Петербург], ценз. 1891. - с1.


�  Извлечение из тарифов  ( с участием в прибылях) общества страхования жизни Соединенных Штатов С.-Америки «Эквитебль». Главное для России Управление: С.-Петербург, Невский проспект, №21


� Тарифы на различные (по срокам) виды страхования жизни. - Издание Главного Управления для России Общества взаимного страхования жизни «Нью-Йорк» (New York Life Insurance Company). С.-Петербург, Невский проспект, №22.// РГИА, фонд 609, опись1, дело 8. - Л.3


� Операции русских акционерных страховых общества и главных для России агентств иностранных страховых обществ за 1907 и 1908 гг. - МВД. Главное управление по делам местного хозяйства. Отдел страхования и противопожарных мер. 


� Свободные полисы с прибылей общества взаимного страхования жизни "Нью-Йорк" : Пояснит. примеры на 1889 г. - Санкт-Петербург, ценз. 1889. - 42 с.


�Ackerman, L.J. American Life Convention, 1906–1952: A Study in the History of Life Insurance. - New York, Appleton-Century-Crofts.//Business History Review. – 1953 - P. 280–282.


�Clough, S.B. A Short History of Life Insurance. / By Stone Mildred A. Indianapolis: The Insurance Research and Review Service.//The Journal of Economic History. – 1942. -  P.104. 


�Collier, A.T. The Life Insurance Enterprise, 1885–1910: A Study in the Limits of Corporate Power./ By Keller Morton. Cambridge, Harvard University Press.//Business History Review. – 1963. - P. 469–470.


�Grant, H.R. A Capital Ship: New England Life, A History of America’s First Chartered Mutual Life Insurance Company, 1835–1985./By Collier Abram T. Boston: New England Mutual Life Insurance Company.//Business History Review. – 1985. - P. 678–679.


� Hazard, W.H. Marketing Life Insurance: Its History in America by Stalson J. Owen, D.C.S.//Bulletin of the Business Historical Society. – 1942. - P. 1–7.


� Иванкин Ф. Ф. Страховые бумаги акционерных обществ в России (1827 - 1918). Каталог. /Под общ. ред. А. Г. Баранов, О. В. Парамонова. - М. 2005. - 208с. 


� Рыбников С.А. Страховое дело. / С. А. Рыбников, проф. - [Москва]: Заочторгкурсы,  1929 ("Мосполиграф", 13-я тип. "Мысль печатника")  -  с. 55-56


� Ефимов С. Л., Страховое дело в России: вехи истории / С.Л. Ефимов, В.В. Акимов, В.Н. Борзых; [Страх. о-во "Россия"]. - М : Рус. слово АСО "Россия", 1997,  с.  168-170


� Там же


� Ефимов С. Л., Страховое дело в России: вехи истории / С.Л. Ефимов, В.В. Акимов, В.Н. Борзых; [Страх. о-во "Россия"]. - М : Рус. слово АСО "Россия", 1997,  с.  172-174


� Наумова Г.Р. Русская фабрика (Проблемы источниковедения). - М., 1998, с. 125-129


� Ганелин Р. Ш. Отношения с Россией. 1898—1914 / История внешней политики и дипломатии США. 1867—1918. - М., 1997,  с. 64


� Поткина И.В. Законодательное регулирование предпринимательской деятельности в России // История предпринимательства в России. Кн. 2. Вторая половина XIX – начало XX века. М., 2000. - с 248-249


�	Там же


� Иванян Э.А. Энциклопедия российско-американских отношений. - М.: Международные отношения, 2001. - с. 645


� Мальшинский А.П., Страхование жизни : По поводу американской системы / А.П. Мальшинский. - Санкт-Петербург : тип. т-ва "Обществ. польза", 1891. - с. 3


� Тонтинное страхование -  вид взаимного страхования жизни, когда каждый член ассоциации вносит известную сумму на определенный срок, по истечении которого капитал и наросшие проценты делятся поровну, между оставшимися в живых членами.


� Цион К.Ф., Тонтины и страхование жизни / К.Ф. Цион, инж. - 2-е изд. - Санкт-Петербург : тип. т-ва "Обществ. польза", 1891. - с. 3-4. 


� Там же


� Цион К.Ф., Тонтины и страхование жизни / К.Ф. Цион, инж. - 2-е изд. - Санкт-Петербург : тип. т-ва "Обществ. польза", 1891. - с.7


� National Association of Insurance Commissioners  (NAIC). NAIC была создана в 1871 году. Штаб-квартира находится  в Канзас-Сити, Миссури.


� Назидательный судебный процесс Эванса с обществом "Нью-Йорк". - Санкт-Петербург: тип. А. Бенке,  ценз. 1895. - с. 14


� О рассмотрении ходатайства Американского общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о разрешении ему распространения его действий в России. Господину Министру финансов. Министерство Внутренних дел. Департамент хозяйственный. Отделение / Стель 2. -  6 июня 1884 г. №4287.//РГИА, фонд 20, опись 3, дело 2614. - Л.7


� Устав Общества страхования жизни «Нью-Йорк». - Санкт-Петербург, ценз. 1886. - с. 5


� Там же


� Keller M., The life insurance enterprise, 1885-1910: A study in the limits of corporate power / By Morton Keller. - Cambridge, Mass: Belknap press of Harvard univ. press, 1963. - р. 213


� Там же


� Joseph Newman. How to buy insurance and save money / Joseph Newman- directing ed. - 2d print., Rev. - Washington: U.S. News & World rep. books, 1975. - р .189-192


� Рапорт товарища и помощника товарища Департамента страхования по ревизии дел Общества взаимного страхования жизни "Нью-Йорк". Январь 1892. - Санкт-Петербург, 1892. - с.14


� 50-й Годовой отчет Общества Взаимного Страхования Жизни «Нью-Йорк» за 1894 г.// РГИА, 


фонд 22, опись 4, дело 41. - Л.149


� Там же


� Отдельный оттиск из журнала за февраль, «Страховое обозрение» 1890 г.  (Архив Госстраха. Ленинград. Дело №623/1).// РГИА, фонд 609, опись 1, дело 8. - Л.9


�Charles K. Knight. The History of Life Insurance in the United States to 1870. - Philadelphia. - 1920. - 


chap.2 — р.39


�Haydens`  Annual Cyclopedia of Insurance in the United States. - N.Y. - 1911, - p.253,458.


� Keller M., The life insurance enterprise, 1885-1910: A study in the limits of corporate power / By Morton Keller. - Cambridge, Mass: Belknap press of Harvard univ. press, 1963. - p. 13


� Ефимов С. Л., Страховое дело в России: вехи истории / С.Л. Ефимов, В.В. Акимов, В.Н. Борзых; [Страх. о-во "Россия"]. - М : Рус. слово АСО "Россия", 1997. - с. 57-58


� О рассмотрении ходатайства Американского общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о разрешении ему распространения его действий в России. Господину Министру финансов. Министерство Внутренних дел. Департамент хозяйственный. Отделение / Стель 2. -  6 июня 1884 г. №4287.//РГИА, фонд 20, опись 3, дело 2614. - Л.1


� Высочайше утвержденное 19 ноября 1871 года положение Комитета Министров о правилах для


иностранных страховых обществ, открывающих свои операции в России.//РГИА, фонд 20, опись , дело 3602.


- Л.14


� О рассмотрении ходатайства Американского общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о разрешении ему распространения его действий в России. Господину Министру финансов. Министерство Внутренних дел. Департамент хозяйственный. Отделение / Стель 2. -  6 июня 1884 г. №4287.//РГИА, фонд 20, опись 3, дело 2614. - Л.1


� О рассмотрении ходатайства Американского общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о разрешении ему распространения его действий в России. Господину Министру финансов. Министерство Внутренних дел. Департамент хозяйственный. Отделение / Стель 2. -  6 июня 1884 г. №4287.//РГИА, фонд 20, опись 3, дело 2614. - Л.1


� Высочайшее разрешенное 10-го октября 1885 г. для действий в России Общество страхования жизни «Нью-Йорк», учрежденное в 1845 году. // РГИА, фонд 609, опись1, дело 8. - Л.5


� Ходатайство о разрешении производить свои операции в России. Министерство Внутренних дел. Департамент хозяйственный. Отделение / Стель 2. -  4 декабря 1886 г. №8186.//РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3602. - Л.1


� Приложения к прошению Обществом страхования жизни «Эквитебль». О разрешении обществу «Эквитебль» производить свои операции в России. Министерство Внутренних дел. Департамент хозяйственный. Отделение / Стель 2. -  4 декабря 1886 г. №8186.//РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3602. - Л.2


� Переписка Министерства финансов и Министерства внутренних дел. - 1887г..//РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3602. - Л.4-6


� Письмо Господину управляющему министерства Финансов  от 26 апреля 1887 года. Министерство Внутренних дел. Департамент Хозяйственный. - Отделение 1. №3227. Дело №76/1886. - РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3602. - Л.7


� Письмо Господину управляющему министерства Финансов  от 10 декабря 1886 года. Министерство Внутренних дел. Департамент Хозяйственный. - Отделение 1. №3227. Дело №76/1886. - РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3602. - Л.9


� Там же


� И.А. Вышнеградский  - русский ученый-механик и государственный деятель. С 1887 года являлся управляющим Министерства финансов, а в период с 1888  по 1892 гг. был назначен главой данного Министерства.


� Проект правил, определяющих порядок производства обществом "Нью-Йорк" операций страхования жизни в России. - [Санкт-Петербург], ценз. 1887. -  с.44-45


� Циркуляр №19 (Л.302) «Нью-Йорк». Общество взаимного страхования жизни. Господам Агентам Общества. П.П. Меллер. - Спб, сентябрь 1896 г.// РГИА, фонд 609, опись1, дело 8. - Л.5 Об.1


� Справочная книга о лицах Санкт-Петербургского купечества и других званий, получивших в течение времени с 1 ноября 1900 по 1 февраля 1901 г. свидетельства и билеты по 1 и 2 гильдиям на право торговли и промыслов. -  Санкт-Петербург Гос. Тип. 1897. - с. 119-120


� Ионичев Н. П., Иностранный капитал в экономике России : (XVIII - начало XX в.) / Н.П. Ионичев; Фин.


акад. при Правительстве Рос. Федерации. - М : МГУП, 2002. - с. 152 


� Keller M., The life insurance enterprise, 1885-1910 : A study in the limits of corporate power / By Morton Keller.


Cambridge, Mass: Belknap press of Harvard univ. press, 1963. - p. 117-118


� Бовыкин В.И. Иностранное предпринимательство и заграничные инвестиции в России. Очерки — М., -


1997. - с. 272


� Пятидесятый годовой отчет Общества Взаимного Страхования Жизни «Нью-Йорк». Банкиры Общества 


в России.// - РГИА, Фонд 22, Опись 4, Дело №41. - Л.143-144


� Иванкин Ф. Ф. Страховые бумаги акционерных обществ в России (1827 - 1918). Каталог. /Под общ. ред. А. Г. Барановв, О. В. Парамонова. - М. 2005. - с.  165


� Указатель действующих в империи акционерных предприятий и торговых домов / Под ред. В. А. Дмитриева-Мамонова. В 2 т. Т. 1. – СПб.: Изд. Э. Верн, 1905. – С. 1660–1661


� Указатель действующих в империи акционерных предприятий и торговых домов / Под ред. В. А. Дмитриева-Мамонова. В 2 т. Т. 1. – СПб.: Изд. Э. Верн, 1905. – С. 2008–2009


� Циркуляр №19 «Нью-Йорк». Общество взаимного страхования жизни. Господам Агентам Общества. П.П. Меллер. - Спб, сентябрь 1896 г.// РГИА, фонд 609, опись1, дело 8. - Л.302


� Новый тариф Общества «Нью-Йорк». Отдельный оттиск из журнала №7, «Страховое обозрение» 1894 г.  (Архив Госстраха. Ленинград. Дело №623/1).// РГИА, фонд 609, опись1, дело 8. - Л.7


� см. Приложение


� Новый тариф Общества «Нью-Йорк». Отдельный оттиск из журнала №7, «Страховое обозрение» 1894 г. (Архив Госстраха. Ленинград. Дело №623/1).// РГИА, фонд 609, опись 1, дело 8. - Л.6


� Отчет  общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о состоящих на  лицо на 31 декабря 1888 года застрахованных лицах и суммах.//РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3706.- Л.1


� Отчет  общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о состоящих на  лицо на 31 декабря 1890 года застрахованных лицах и суммах.//РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3706. - Л.6


� Отчет  общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о состоящих на  лицо на 31 декабря 1888 года застрахованных лицах и суммах.//РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3706.- Л.12


� Извлечение из 42-го годового отчета Общества страхования Жизни «Нью-Йорк» от 1 января 1887 года.- Управление в России: Невский проспект, №22. Главный Директор П.П. Меллер. - Спб, 1887. // РГИА, фонд 609, опись1, дело 8. - Л.15


� Отчет  общества взаимного страхования «Нью-Йорк» о состоящих на  лицо на 31 декабря 1889 года застрахованных лицах и суммах.//РГИА, фонд 20, опись 4, дело 3706. - Л.14


� Страховое общество «Нью-Йорк». Извлечение из отчета за 1890 г.// Вестник финансов, промышленности и торговли. - 1891. - с. 298-301


� Страховое общество «Россия». Извлечение из отчета за 1890 г.// Вестник финансов, промышленности и торговли. - 1891. - с. 350-352


� Страховое общество «Нью-Йорк». Извлечение из отчета за 1894 г.// Вестник финансов, промышленности и торговли. - 1895. - с. 351-355


� Страховое общество «Россия». Извлечение из отчета за 1894 г.// Вестник финансов, промышленности и торговли. - 1895. - с. 413-415
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